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Свой юбилей — 25 лет со дня основания, — отмеча-
емый в середине декабря, Polycom встречает уверен-
но: все ведущие аналитические агентства — Gartner, 
IDC, Forrester — признают компанию лидером на 
рынке решений для видео-конференц-связи; в част-
ности, именно на эту позицию поместила ее Gartner 
в своем июльском магическом квадранте для груп-
пового видео. У Polycom свыше 415 тыс. клиентов по 
всему миру, в том числе все организации из списка 
Fortune 100. Ее экономическое положение устойчиво: 
в 2014 году оборот составил 1,35 млрд долларов, 
чуть меньше, на 20 млн, чем в 2013 году, но чистый 
доход оказался положительным — 42 млн долларов. 
Кроме того, при отсутствии долгов у компании 668 
млн долларов свободных средств.

Значительные инвестиции продолжают 
направляться на исследования и раз-
работку — в 2014 году почти 200 млн 
долларов. Цель, которую перед собой 
поставила компания, имеет социаль-
ное значение: сделать использование 
видеосвязи повсеместным, удобным 
и простым. Много внимания уделяется 
«вертикализации» решений, то есть 
предложению оптимизированных реше-
ний для конкретных отраслей. В 2015 
году компания анонсировала 15 новинок, 
из них пять в октябре. Одним из пер-

вых и наиболее успешных продуктов Polycom была 
станция для проведения аудиоконференций Polycom 
SoundStation, которая появилась в 1992 году. Отдавая 
своеобразную дань своей истории, компания пред-
ставила решение Polycom RealPresence Trio в том же 
знаменитом треугольном дизайне, оно превращает 
конференц-телефон в средство для обмена контен-
том, а также видео- и голосовой связи. 

В соответствии с задачей предоставления доступа из 
любого места компания разрабатывает решения для 
любых рабочих пространств и сред — от мобильно-
го офиса со смартфонами до специализированных 
помещений и конференц-залов. Как и Trio, Polycom 
Real Presence Debut предназначен для небольших 
переговорных при малом числе участников. Этот 
недорогой терминал сменил Group 310 в качестве 

базового, причем его цена почти в 1,5 раза меньше 
(1999 долларов). Он крепится на монитор или стену 
и оснащается встроенной камерой и микрофоном — 
дизайн «все в одном». По словам Алексея Горбунова, 
технического директора представительства Polycom, 
теперь у компании самый широкий на рынке порт-
фель решений видеосвязи для небольших комнат, 
куда входят Debut, Trio, Group 310 и Group 310w 
(Convene) по цене от 2000 до 5500 долларов.

Оригинальный форм-фактор имеет еще одно новое 
решение — Polycom RealPresence Centro. При тради-
ционном размещении экрана на стене возле одного 
из торцов стола транслируемое изображение порой 
удается рассмотреть не всем участникам видеокон-
ференции, а последних, в свою очередь, не всегда 
могут видеть их удаленные собеседники, что снижа-
ет качество совместной работы. Как рассказывает 
Алексей Горбунов, проведенное исследование пока-
зало, что круговое размещение более продуктивно. 
Centro реализует именно эту концепцию: на неболь-
шой стойке по сторонам квадрата размещены четыре 
сенсорных экрана с диагональю 27. Панорамная 
камера позволяет не только видеть всех участников 
одновременно, но и автоматически выделять гово-
рящего, выводя его крупным планом (остальные 
показываются в панорамной полосе под основным 
изображением). Это решение может использовать-
ся в студиях креативного дизайна, при проведении 
медицинских консультаций и небольших учебных 
семинаров и для других целей.

Не все новинки уже дошли до России, поскольку 
для официального представления необходимо 
пройти процедуру локальной сертификации. Между 
тем многие из них уже доступны для ознакомления 
в московском демоцентре, открытом в 2011 году. Ряд 
продуктов был локализован специально для россий-
ского рынка, а в прошлом году начал работу автори-
зованный центр обучения, созданный на базе одного 
из партнеров. На данный момент в штате российско-
го Polycom числится 22 сотрудника, в нашей стране 
у компании имеется  5 дистрибьюторов и свыше 
50 авторизованных партнеров. 

Дмитрий Ганьжа

Polycom встречает свое 25-летие c новыми идеями
Свой четвертьвековой юбилей Polycom отмечает выпуском множества решений для совместной 
работы — только в октябре было представлено 5 новых продуктов. 
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Благодаря ори-
гинальному кон-
структивному 
решению Polycom 
RealPresence Centro 
каждый участник 
видеоконференции 
оказывается в цен-
тре общения
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На пресс-конференции, состоявшейся в рамках про-
шедшего в Москве форума IBM SolutionsConnect 2015, 
Андрей Филатов, генеральный директор IBM в России 
и СНГ, рассказал о главных тенденциях, которые будут 
оказывать влияние на бизнес в ближайшие 3–5 лет, 
и о планах компании в мире и в России. 

Согласно опросам IBM, сегодня все большее значение 
приобретают конвергенция отраслей, организация 
рабочих мест «в любом месте», а также сдерживание 
роста киберрисков. К наиболее быстро развивающим-
ся в мире направлениям исследователи IBM причис-
ляют облачные вычисления (этот рынок оценивается 
в 400 млрд долларов при среднегодовом росте 23%), 
аналитику (315 млрд долларов; 7%) и социальное вза-
имодействие (290 млрд долларов; 10%).

Как утверждает Андрей 
Филатов, в России сово-
купный рост бизнеса IBM 
составляет примерно 24% 
по данным направлениям, 
причем те же стратегиче-
ские направления компа-
ния успешно развивает 
и в других странах. В 2014 

году рост годовой выручки IBM в сфере аналитики соста-
вил 7%, а в сегменте облачных технологий — 7 млрд 
долларов, что на 60% больше, чем в прошлом году. 
Втрое увеличилась годовая выручка в сфере мобильных 
технологий и на 19% выросла в области информацион-
ной безопасности. 60% всей выручки компании прихо-
дилось на сервисы, 30% — на программное обеспечение 
и всего 10% — на оборудование.

Конечно, в России сервисы востребованы существен-
но меньше, но компания намерена активно развивать 
данное направление. Заметного роста удалось добиться 
в сфере информационной безопасности. Согласно про-
гнозам, к 2018 году на долю продукции для решения 
аналитических задач, облачных вычислений, обеспече-
ния мобильности и социального взаимодействия будет 
приходиться более 40% в общем обороте компании, 
а выручка достигнет 40 млрд долларов. В 2014 году эти 
показатели составляли 27% и 25 млрд долларов.

Не забывают в компании и о развитии своих аппарат-
ных платформ. В числе недавних анонсов — новое 
поколение мейнфреймов z13, новые серверы с про-
цессорами Power8, системы хранения с флеш-
накопителями и программно определяемые СХД 
(Software Defined Storage). Значительное внимание 
уделяется энергоэффективной платформе OpenPower 
и программным платформам для быстрой разработки 
приложений. Как ожидается, около 40 партнеров будут 

создавать российское программное обеспечение на 
основе программных модулей IBM по лицензии ASL 
(Application Software License). В соответствии с поли-
тикой ASL-лицензирования партнер получает возмож-
ность приобретать ПО IBM и продавать его в составе 
собственного решения. Четыре российские компании 
входят в OpenPower Foundation: «КНС Групп» (бренд 
YADRO), «Рикор», «Технопром» и МГТУ им. Баумана. 
OEM-соглашения с IBM имеют «КНС Групп», 
«Технопром» и «Ситоника».

Развиваются локальные центры услуг. В феврале 
2015 года был открыт центр предоставления услуг IBM 
в Казани. Его специализация — финансовые услуги 
и аутсорсинг бизнес-процессов с поддержкой более 40 
языков для заказчиков из более чем 60 стран. К концу 
года в центре будут работать 450 специалистов. В мае 
начал функционировать клиентский центр в Москве. 
По словам Андрея Филатова, российские компании 
проявляют большой интерес к созданию собствен-
ных центров предоставления услуг совместно с IBM 
(Shared Services). Важная роль в развитии сервисного 
бизнеса отводится интеграторам.

В IBM отмечают также востребованность индустриаль-
ных, отраслевых решений: систем управления актива-
ми предприятия, персонализации услуг, повышения 
качества технологических процессов и эффективности 
маркетинговых кампаний банка, анализа социальных 
медиа, прогнозирования выходов из строя оборудо-
вания, противодействия мошенничеству и отмыванию 
денег, интеллектуального управления водными ресурса-
ми, ситуационного управления, управления безопасно-
стью, а также мобильных решений различного класса. 

Высоко оценивается потенциал когнитивных техноло-
гий, которые могут способствовать более глубокому 
пониманию вопроса или задачи и привести к новым 
открытиям. Такие технологии уже находят практичес-
кое применение. Например, в нефтегазовом секторе, 
в том числе и в российском, они используются для 
того, чтобы быстро анализировать огромные объемы 
информации, включая сейсмические данные, и плани-
ровать разведочные работы. Это помогает принимать 
взвешенные решения, минимизировать риски при раз-
ведке новых скважин и увеличить возврат инвестиций.

Когнитивные возможности системы IBM Watson вос-
требованы и в медицинских учреждениях — для ана-
лиза информации об историях болезни, результатов 
многочисленных МРТ и данных научных исследова-
ний. С их помощью врачам удается уточнять диагнозы 
и предлагать лучшие варианты лечения.

Сергей Орлов 

IBM ставит на сервис и перспективные технологии
В этом году фокусными темами конференции IBM SolutionsConnect 2015 стали тенденции, 
которые будут в ближайшие годы определять конкурентную среду.

Аналитика, обла-
ка, мобильность и 
социальное взаи-
модействие. Доля 
этих стратегических 
направлений в биз-
несе IBM неуклонно 
растет

2010 2014 2018

~ 40 млрд 
долларов

~ 25 млрд 
долларов

~ 13 млрд 
долларов

13% 27% >40%
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Французская компания Wallix, работающая в сегменте 
решений для управления привилегированными пользо-
вателями (Privileged Access Management, PAM), предста-
вила пятую версию своего флагманского продукта Wallix 
AdminBastion (WAB). В новой версии, поставки которой нач-
нутся в I квартале 2016 года, учтены запросы российских 
заказчиков. Кроме того, она будет сертифицирована на 
соответствие требованиям РД НДВ-2 (работа с гостайной). 

Системы PAM позволяют соблюсти требования регулято-
ров, выявить причины сбоев ИТ-инфраструктуры, повысить 
лояльность клиентов и уровень ИБ. По оценкам Wallix, 
объем мирового рынка PAM превышает 450 млн долла-
ров и в ближайшие три года достигнет 1 млрд долларов. 
В Gartner считают, что к 2018 году половина организаций 
будут использовать отличные от паролей средства контро-
ля доступа, в то время как сейчас их применяют лишь 20%. 

Продукт WAB позволяет отслеживать действия при-
вилегированных пользователей без изменения утилит 
администрирования, в реальном времени реагировать на 
ввод опасных команд и сохранять записи сеансов админи-
стрирования для последующего анализа инцидентов ИБ. Он 
обеспечивает централизацию доступа к системе на основе 

ролевого принципа. WAB создает учетные записи 
и пароли для внутренних и внешних пользователей с вре-
менным доступом, задает четкие права доступа и опреде-
ленные способы аутентификации.

WAB включает в себя три основных компонента: Password 
Manager для управления паролями, Access Manager для 
контроля удаленного доступа и Session Manager для про-
токолирования сеансов. WAB можно адаптировать под 
те или иные стандарты и требования, а его интерфейс — 
«кастомизировать». С его помощью можно задавать 
шаблоны действий, автоматически пресекаемых системой, 
и присваивать привилегированные права на заданный 
период времени, по истечении которого они автоматически 
отзываются. 

На российском рынке Wallix работает с 2012 года — ее парт-
нером является «АйТи Бастион». Потенциальный объем 
российского рынка PAM партнеры оценивают в 12 млн дол-
ларов. Как отмечает Кирилл Викторов, директор по разви-
тию бизнеса «АйТи Бастион», по итогам 2015 года продажи 
Wallix в России должны составить 6–7 млн долларов.

Сергей Орлов 

Wallix выпустила пятую версию WAB
Wallix AdminBastion позволяет видеть, кто, что и когда делал с системой.

Все под контролем. 
WAB может постав-
ляться не только 
в виде программно-
го обеспечения, но 
и как программно-
аппаратный ком-
плекс или облачное 
решение. Последнее 
развертывается 
всего за два часа




