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В начале марта 2016 года в рамках ставшей уже 
традиционной конференции Extreme Forum предста-
вители производителя сетевых продуктов, а также 
одного из его российских дистрибьюторов, компа-
нии «Марвел-Дистрибуция», поделились своими 
впечатлениями о ситуации на рынке и результатах 
Extreme Networks. Как отметил Дмитрий Винокур, 
глава российского представительства Extreme 
Networks, в условиях сокращения ИТ-бюджетов 
заказчики стали более рационально подходить к их 
трате. Часто это проявляется в стремлении перейти 
на экономически более выгодные (читай, дешевые) 
решения, но при этом последние должны гаранти-
ровать такой же набор функциональных возмож-
ностей, что и решения поставщика, оборудование 
которого уже использует заказчик (очевидно, что 
в первую очередь имеется в виду компания Cisco). 
В этих условиях Extreme чувствует себя уверенно, 
а оборот компании в России в 2015 году вырос 
(в рублевом исчислении).

Хотя точные данные по рынку отсутствуют, как 
заявил Дмитрий Винокур, «по ощущениям, рыноч-
ная доля Extreme за год выросла». Его прогноз на 
текущий год заключается в том, что доля компании 
на рынке увеличится еще больше. По словам главы 
российского представительства Extreme Networks, 
среди приоритетных направлений развития биз-
неса — работа с организациями государственного 
сектора, предприятиями образования, здравоохра-
нения, операторами связи, а также с финансовыми 
структурами. Оцифрованные «ощущения» Дмитрия 
представил Павел Гаврилин, директор департамента 
«Сети и телекоммуникации» компании «Марвел-
Дистрибуция». По его данным, объем продаж реше-
ний Extreme через этого дистрибьютора в 2015 году 
вырос на 17%, а в плане на 2016-й значится уже 
цифра 30%.

По данным «Марвел», наиболее продаваемой кате-
горией продуктов Extreme являются ее высокопро-
изводительные коммутаторы с высокой плотностью 
портов. Как считает Андрей Шкурко, руководитель 
группы «Специализированные решения» компании 
«Марвел-Дистрибуция», производитель предлагает 
надежные, хорошо масштабируемые и при этом эко-
номичные решения с высокоскоростными портами, 
включая 100G. Число проданных портов 100G уже 

перевалило за 500, а количество поставленных пор-
тов 10G уже исчисляется сотней тысяч.

На втором месте — решения для беспроводных 
сетей Wi-Fi. Extreme получила решения Wi-Fi, приоб-
ретя пару лет назад компанию Enterasys, и с тех пор 
активно их продвигает. По словам Андрея Шкурко, 
решения Wi-Fi от Extreme активно используются не 
только корпоративными заказчиками, на них обра-
тили внимание и операторы связи. Сейчас на стадии 
реализации находится ряд проектов у операторов 
связи, в которых число точек доступа исчисляется 
тысячами, а количество обслуживаемых пользовате-
лей — сотнями тысяч. 

Одной из новинок, представленных на Extreme 
Forum 2016, стала облачная система ExtremeWireless 
Cloud, благодаря выпуску которой представите-
ли компании ожидают прироста числа проектов 
в сегменте малого и среднего бизнеса. Кроме того, 
в области Wi-Fi компания недавно представила 
новые точки доступа с поддержкой технологии IEEE 
802.11ac Wave 2.

Что касается широко обсуждаемой концепции про-
граммируемых сетей (SDN), то компания Extreme 
является активным игроком в данной области; ее 
продукты поддерживают стандартизованный про-
токол OpenFlow, определяющий «правила общения» 
между контроллером SDN и коммутаторами сети. По 
словам Кирилла Жукова, технического директора 
Extreme Networks в Восточной Европе, СНГ и странах 
Скандинавии, несколько лет назад многие эксперты 
полагали, что SDN произведет настоящую револю-
цию в сетях, но никаких кардинальных изменений 
пока не последовало. Однако в ряде областей, напри-
мер у операторов связи и в сетях центров обработки 
данных (ЦОД), решения SDN востребованы и позво-
ляют решать действительно актуальные задачи. 
Завершенных проектов по внедрению SDN в России 
у Extreme пока нет. Тем не менее SDN-решения 
Extreme проходят тестирование в трех компаниях: 
это магистральный оператор связи, государственное 
учреждение, а также партнер Extreme — компания 
Brain4Net, российский разработчик решений в обла-
сти SDN/NFV . 

Александр Барсков

Рынок в ощущениях
Руководители российского офиса компании Extreme Networks сообщили о росте продаж компании 
в 2015 году, а также об увеличении ее рыночной доли.
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Потребность в быстро развертываемых решениях 
привела к появлению интегрированных (конвергент-
ных) систем, таких как vBlock. Однако при стоимости 
в сотни тысяч долларов они были доступны только 
крупным компаниям. Между тем даже последние 
для оснащения своих офисов нуждались в более 
дешевых и компактных решениях «все в одном». 
Популярность нового класса гиперконвергентных 
продуктов, применяемых для таких задач, заставила 
крупнейших игроков ИТ-рынка обратить на них вни-
мание. Свои решения уже представили в середине 
февраля — EMC (см. материал «Гиперконвергентное 
устройство VxRail с единым управлением»), в начале 
марта — Cisco, а в ближайшее время это собирается 
сделать HPE.

Если такие поставщики гиперконвергентных про-
дуктов, как Nutanix и SimpliVity, разрабатывали свои 
решения с нуля, то DataCore трансформировала уже 
имеющееся с учетом новых потребностей. Ее про-
граммное обеспечение DataCore Hyper-Converged 
Virtual SAN позволяет объединить вычислительные 
ресурсы, емкость хранения и средства виртуализации 
в компактном форм-факторе стандартного сервера 
x86. В отличие от большинства конкурирующих 
решений оно не предопределяет выбор аппаратного 
обеспечения и может использоваться с различными 
гипервизорами. Кроме того, для организации гипер-
конвергентного кластера достаточно двух узлов, 
тогда как поставщики конкурирующих решений 
рекомендуют приобретать как минимум три узла, 
а лучше — четыре.

Программное обеспечение SANSymphony-V, которое 
DataCore выпускает с 2000 года, предназначено для 
виртуализации всей корпоративной инфраструктуры 
хранения данных, а Virtual SAN позволяет организо-
вать единый виртуальный пул хранения из установ-
ленных в серверах дисков и массивов, подключен-
ных непосредственно к серверам. Каждый узел кла-
стера может содержать произвольную комбинацию 
флеш-накопителей и жестких дисков в зависимости 
от требований к производительности и емкости. 
Благодаря применению технологии параллельного 
ввода-вывода обеспечивается еще более быстрый 
доступ к данным для чувствительных к задержкам 
приложений.

Согласно тестам SPC-1, использование техно-
логии параллельного ввода-вывода (Parallel I/O) 
позволяет получить наилучшее соотношение цена/
производительность для операций ввода-вывода 
(8 центов за 1 IOPS по SPC-1) при малом времени 
отклика (0,32 мс) даже по сравнению со многими 
флеш-массивами. Технология Parallel I/O предпо-

лагает распараллеливание операций ввода-вывода 
нескольких приложений, для чего задействуются 
свободные ядра процессора. За счет одновре-
менной обработки (вместо последовательной) 
удается сократить время обслуживания операций 
ввода-вывода, что и было подтверждено тестами. 
Производительность в 459 тыс. IOPS была достиг-
нута на стандартном сервере Lenovo X3650 M5 
с твердотельными накопителями и HDD (это лучше, 
чем, например, у EMC VNX 8000, крупнейшего из 
гибридных массивов серии VNX).

В России продвижением решений DataCore занима-
ется компания Bakotech. За два года сотрудничества 
удалось реализовать около десяти проектов, один 
из них — в российском подразделении японского 
оператора NTT Communications. Как отмечает Иван 
Фрунзе, ИТ-директор NTT Com Russia, обратить 
внимание на программно определяемые системы 
хранения — а именно так теперь позиционирует свое 
решение DataCore — заставили дороговизна модер-
низации имеющихся СХД и их несовместимость 
между собой: «Купив сервер, я могу “набивать” его 
любыми дисками, а в СХД конкретного вендора при-
дется устанавливать только те, которые рекомендует 
этот поставщик». 

Хотя по своей функциональности DataCore ничем 
не уступает и даже превосходит специализирован-
ные системы хранения (например, SANSymphony-V 
способна поддерживать до 15 уровней иерархи-
ческого хранения), заказчики до последнего вре-
мени предпочитали традиционные СХД (что видно 
и по небольшому числу проектов, завершенных 
в России). Однако, согласно исследованию Wikibon 
Server SAN Research Project, доля последних будет 
постепенно сокращаться — их место займут сервер-
ные сети хранения. Не случайно Джордж Тейкейра, 
президент и исполнительный директор DataStore, 
уверенно заявил: «Серверы — это новые системы 
хранения». 

Дмитрий Ганьжа

DataCore провозглашает серверы «новыми СХД»
Гиперконвергентная виртуальная система хранения данных от DataCore обеспечивает рекордное 
соотношение цена/производительность.

DataCore Hyper-
Converged Virtual 
SAN позволяет 
объединить в еди-
ный пул дисковую 
емкость, включаю-
щую в себя до 64 
серверных узлов
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Источник: DataCore
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VCE, совместное предприятие EMC, VMware и Cisco, 
в прошлом году перешло под контроль EMC. В 2015 
году ЕМС продала рекордное количество конвер-
гентных систем хранения — в общей сложности 
на 3 млрд долларов; при этом сумма большинства 
сделок составляла от 10 до 70 млн долларов. По 
оценкам аналитиков, в текущем году на конвергент-
ные системы хранения будет приходиться 20% всех 
продаж СХД. Так что желание EMC получить полный 
контроль над перспективной продуктовой линейкой 
вполне понятно.

О причинах выхода Cisco из альянса можно только 
догадываться: компания не вполне довольна полити-
кой VMware как потенциального конкурента на тради-
ционном для нее рынке сетевых решений. Впрочем, 
возможно, причина кроется в различном стратеги-
ческом видении перспектив развития: на недавнем 
мероприятии Cisco Live в Берлине компания факти-
чески заявила о предпочтении контейнерной виртуа-
лизации (см. подробнее статью Александра Барскова 
«CiscoLive 2016: от виртуализации к контейнерам»).

Конвергентные решения появились в ответ на потреб-
ность рынка в быстром развертывании вычисли-
тельной инфраструктуры при все повышающейся 
сложности интеграции составляющих ее компонентов 
(серверов, систем хранения, сетевого оборудова-
ния). Однако такие продукты, как VBlock, могут себе 
позволить только крупные компании, а оперативное 
наращивание мощностей необходимо и средним по 
размеру предприятиям. Ответом рынка стало пред-
ложение компактных конвергентных решений от таких 
стартапов, как Nutanix и SimpliVity. Объем соответству-
ющего сегмента оценивается в 800 млн долларов. 

Свое гиперконвергентное решение EMC разработа-
ла совместно с VMware. VxRail представляет собой 
компактное интегрированное устройство (appliance) 
высотой 2U c четырьмя серверными узлами (до 
112 ядер). В зависимости от модели оно может 

иметь гибридное хранилище или содержать только 
флеш-накопители (до 76 Тбайт флеш-памяти). Одно 
устройство способно поддерживать до 200 вирту-
альных машин. Если понадобится дальнейшее мас-
штабирование, до 16 VxRail могут быть объединены 
в кластер, рассчитанный на поддержку до 3000 ВМ. 
Как утверждается, цена на такое решение на 25% 
ниже, чем у конкурентов (стоимость устройства 
в минимальной конфигурации составляет 60 тыс. 
долларов). Целевые клиенты — средний бизнес 
и региональные офисы крупных предприятий.

Если конвергентные решения имеют традиционную 
архитектуру с выделенными функциональными бло-
ками,  то гиперконвергентные представляют собой 
отдельное устройство. Кроме того, VBlock и анало-
гичные продукты предназначены для выполнения 
традиционных рабочих нагрузок, таких как SAP ERP, 
базы данных Oracle и т. п., а VxRail — для поддержки 
виртуальных машин и сервисов работы с данными: 
тиражирования, резервного копирования и выгрузки 
данных в облако. В компании характеризуют VxRail 
как «программно определяемое хранилище с глубо-
кой интеграцией с vSphere».

Однако главное отличие, по словам Андрея Николаева, 
руководителя направления облачных и конвергент-
ных решений ЕМС в России и СНГ, состоит в едином 
управлении всей системой. VxRail содержит комплект 
гиперконвергентного ПО VMware, в состав которого 
входят vCenter для управления виртуализированной 
инфраструктурой, гипервизор vSphere и VirtualSAN для 
виртуализации СХД. Помимо достижения максималь-
ной совместимости с используемым оборудованием, 
VxRail содержит управляющее ПО VxRail Manager, 
осуществляющее автоматическую настройку всех про-
граммных компонентов — всего около 200 различных 
операций. Благодаря этим возможностям сокращается 
время начального развертывания (15 мин с момента 
включения до запуска первой ВМ) и предъявляются 
менее жесткие требования к квалификации обслужи-
вающего персонала. 

EMC планирует выпустить большое количество раз-
личных конфигураций VxRail (разнообразные про-
цессоры, оперативная память, флеш-накопители, 
жесткие диски, сетевые соединения), чтобы заказчик 
мог выбрать необходимую. Сейчас доступны VxRail 
с четырьмя узлами (серверами), в скором време-
ни — с тремя (дополнительные экземпляры устрой-
ства можно приобретать с одним узлом). Нужные 
приложения могут быть автоматически загружены 
и установлены из магазина приложений. 

Дмитрий Ганьжа

Гиперконвергентное устройство VxRail с единым управлением
После выкупа у Cisco большей части ее доли в совместном предприятии VCE компания EMC представила 
первый новый продукт, разработанный в партнерстве с VMware, — гиперконвергентное решение VxRail.

VxRail восполняет 
пробел в линейке 
конвергентных 
систем EMC VBlock 
и VxRack, предлагая 
решение для уда-
ленных офисов
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