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КОЛОНКА 
РЕДАКТОРА 

Примета времени: если разгорается 
газовый конфликт между Украиной и 
Россией, а в ЖКХ и на транспорте гото-
вят новое повышение тарифов, то бли-
зится Новый год. Его предвкушение вы-
зывает неотвратимое желание пореф-
лексировать о делах минувших дней и 
подвести черту — что сделано хорошо, 
что нуждается в доработке, а чего во-
обще не стоило начинать.

Такие «рефлексии» оказываются 
вдвойне ценными, если подтвержда-
ются официальными статистическими 
данными. Но обнародовать финансовые 
итоги минувшего года у нас принято в 
январе-марте, а потому сейчас будем 
довольствоваться качественными оцен-
ками и субъективными ощущениями.

Итак, первая половина 2009 года прошла под знаком кризиса. Это слово со-
провождало нас постоянно, начиная с телевизионных новостей и заканчивая 
отраслевыми конференциями и семинарами. Поразительно, как быстро адап-
тируются наши люди (да простит мне плагиат сатирик Михаил Задорнов) к лю-
бым стрессам: они тут же поняли, как из «кризиса» сделать деньги. Из пугала 
кризис превратился в привлекательный бренд, гарантирующий явку участни-
ков на посвященные ему мероприятия. Но потенциал дутого «бренда» скоро 
заканчивается, и, не дождавшись «второй волны», наши граждане вернулись 
к прежнему образу жизни, то есть снова стали платить по счетам и следить за 
расценками на нефть. Разве что отвернулись от кредитов.

Упомянутые процессы в той или иной степени проявились во всех сферах эко-
номики и общественной жизни. Поначалу, например, телекоммуникационной 
отрасли прочили 40-процентное падение и катастрофическое сокращение персо-
нала. Объемы продаж за уходящий год, разумеется, еще не подсчитаны, но вряд 
ли они окажутся существенно меньшими, чем в 2008 году. Снижение выручки 
заметили только в корпоративном секторе, что объясняется тотальной экономией 
бюджетов предприятий. А в сегменте услуг для физических лиц положительная 
динамика, скорее всего, сохранится, поскольку в период кризиса частные поль-
зователи стали еще больше времени проводить в Internet и больше общаться по 
мобильному телефону. Поиск работы, знаете ли, требует усердия и затрат. Те же, 
кто решили в смутное время передохнуть, тоже исправно приносили операторам 
свою копеечку — какой же полноценный отдых без цифровых развлечений!

Государственные мужи тоже не сидели сложа руки. В кризисные периоды час-
тный бизнес наиболее уязвим, и госсектор получает хорошую возможность поп-
равить свое положение, где кнутом, а где и пряником заставив коммерсантов 
подвинуться с насиженных позиций. Событием года в отечественном телекоме 
можно считать серию сделок между АФК «Система», «Связьинвестом» и внутри 
столичной АФК, в результате которых начал складываться совсем иной ланд-
шафт рынка, чем тот, к которому мы привыкли за последнее десятилетие. Суть 
преобразований — в том, что государство возвращается в отрасль как доминиру-
ющий игрок. Правда, есть проблема: с помощью одних лишь административных 
ресурсов и бюджетов нацпроектов трудно слепить по-настоящему конкуренто- 
способный бизнес. Пример «АвтоВАЗа» преследует нас как печальный призрак.

И все-таки нужно быть оптимистами! Давайте забудем самое популярное 
слово уходящего года и найдем на замену что-нибудь посвежее. Например, «мо-
дернизация». Звучит многообещающе, тем более что это — любимое слово на-
шего Президента.	

Игорь Елисеев, главный редактор, i_eliseev@osp.ru

Послесловие 
к кризису
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деловая 
мозаика

EDGE ускоряется
Наблюдается явный разрыв между потребностями абонентов в вы-

сокоскоростном мобильном доступе и возможностью операторов 
предоставлять такие услуги на территории, сопоставимой с охва-
том сетей GSM. Сократить этот разрыв по силам технологии EDGE 
Evolution, описанной в седьмом релизе 3GPP. Она обеспечивает ти-
повую скорость передачи данных 400 Кбит/с в сетях GSM и пиковую 
производительность до 1 Мбит/с. Недавно о коммерческой доступ-
ности своего коммерческого решения с использованием технологии 
EDGE Evolution объявила компания Ericsson. По словам ее предста-
вителей, это решение стало первым в мире и успешно тестируется в 
ряде сетей сотовых операторов Европы и Азии.

Отличительной чертой решения EDGE Evolution является его ори-
ентация на программную реализацию, что позволяет в полной мере 
использовать уже развернутую инфраструктуру EDGE. При внедрении 
этого решения необходимость в дополнительном оборудовании мини-
мальна. Сдерживающий фактор распространения EDGE Evolution — 
отсутствие пользовательских терминалов. По прогнозам, первые мо-
дели телефонов EDGE Evolution появятся в середине следующего года. 
В России EDGE Evolution может быть интересна при организации мо-
бильного ШПД в тех регионах, где развертывание сетей третьего и чет-
вертого поколений экономически нецелесообразно.

А VAS все больше
Для большинства провайдеров дополнитель-

ных услуг мобильной связи (VAS) прошедший 
год оказался вполне благополучным. Об этом 
свидетельствуют результаты исследований, оз-
вученные на очередном форуме Mobile VAS в 
Санкт-Петербурге. Несмотря на снижение пла-
тежеспособности населения, какой-либо сущест-
венной коррекции выручки сервис-провайдеры 
не испытали. В долларовом выражении размер 
рынка почти не изменился, а в рублях он вырос 
на 30—35%.

По сведениям компании i-Free, за прошедший 
год увеличились продажи Rich-Media Content 
(контент-услуг на основе концепции Rich-Media, 
в которой используются Flash- и Java-форматы). 
Сохранился рост в сегменте Customization-услуг 
(картинок и мелодий для мобильных телефонов). 
Появляется спрос на музыкальные композиции, 
которые абоненты покупают для прослушивания 
на мобильном телефоне. Наибольший рост и на-
илучшие перспективы — у сегмента мобильных 
микроплатежей и коммерции. Его доля в струк-
туре доходов от контент-услуг увеличилась за 
2009 год с 22 до 30%.

Правда, операторам сотовой связи следует по-
думать о том, что платежи стало очень удобно 
осуществлять и через специальные терминалы. 
Комиссионные, которые приходится отчислять 
операторам за проведение микроплатежей, со-
ставляют 35—40%, и эти сборы недопустимо ве-
лики. Кроме того, эксперты высказывают обосно-
ванные опасения, что желание участников рынка 
заработать «быстрые» деньги может вновь ском-
прометировать  идею VAS. Однако вряд ли при-
зывы к благоразумию в условиях быстрого роста 
рынка подействуют на игроков отрезвляюще. Но-
вый импульс этому росту придадут активное раз-
витие сетей 3G и WiMAX, а также введение без-
лимитных тарифов на услугу мобильного ШПД.

Двойной залп DVB-H
В Москве почти одновременно стартовали два конкурирующих про-

екта в области мобильного телевидения. Первой предоставлять услуги 
формата DVB-H начала сеть Yota, которая запустила 11 ноября сервис 
«Yota ТВ». Вещание на всей территории столицы обеспечивает постро-
енная оператором сеть, включающая в себя несколько десятков пере-
датчиков. Для пользования сервисом «Yota ТВ» достаточно любого те-
лефона, поддерживающего технологию DVB-H, но оператор указывает, 
что пока в официальной продаже в России имеется только модель Nokia 
N96. Ожидается, что в ближайшее время линейка мобильных устройств, 
способных принимать сигнал DVB-H и фигурирующих на российском 
рынке, будет расширена.

Сервис «Yota ТВ» открыт для абонентов всех сотовых операторов. 
В рамках тестового вещания запланирована бесплатная трансляция 
восьми телеканалов: это «Первый канал», «Россия», «Вести», «Бибигон», 
НТВ, «Петербург — Пятый канал», «Муз-ТВ» и 7ТВ. 

А 7 декабря мобильное телевидение стандарта DVB-H запустил в 
опытном режиме «ВымпелКом». Услуга предоставляется в пределах 
МКАД, но не работает в метрополитене. Для просмотра телепрограмм 
клиентам рекомендуется приобрести преднастроенный мобильный те-
лефон Samsung P960, оснащенный модулем DVB-H. В отличие от «Yota 
ТВ», телевизионный сервис «Билайн» привязан к SIM-карте, которую 
вновь подключившимся клиентам необходимо приобрести вместе с те-
лефоном. Уже зарегистрированные в сети «Билайн» мобильные пользо-
ватели могут обменять свои SIM-карты на новые. Замена осуществля-
ется бесплатно, при этом текущий счет, номер мобильного телефона и 
тарифный план сохраняются. 

Абонентам «Билайна» доступны 11 телевизионных каналов — «Пер-
вый канал», «Россия», «Вести24», НТВ, «Пе-
тербург — Пятый канал», «Бибигон», 7ТВ, 
«МузТВ», RUТВ, А1, GamelandTV. В период 
тестовой эксплуатации услуга предостав-
ляется бесплатно. Как пояснили в «Би-
лайне», привязка к SIM-карте необходима, 
чтобы впоследствии тарифицировать пот-
ребление услуг мобильного ТВ.
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