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Продажи на 100%

 
 

Как увеличить продажи на 100%?
 

Меня об этом спрашивают настолько часто, что я решил об этом написать.
Чтобы просто давать в руки книгу. Каждый кто спросит – должен получить эту книгу.

На руки.

Потому что увеличение продаж на 100% – это увеличение вашего дохода.

Гарантированно.

Как продавец с многолетним стажем я это знаю наверняка.

Большинство же моих клиентов могут увеличить свои продажи не на 100%
и не на 200%.



Д.  Томпсон.  «Получи ещё 1 миллион с продаж дополнительно (тренинг по продажам). Получи больше
денег от продаж – окупи свои вложения»

7

 
Банально применив один единственный совет

 
Дело в том, что продавец в большинстве случаев занимается не тем, чем должен зани-

маться продавец.
Так, продавцы занимаются:

Планированием

Перепиской

Телефонными разговорами

Прохождением тренингов

Выбором одежды

Но только не продажами.

А единственное чем должен заниматься продавец в рабочее время – это что?
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Конец ознакомительного фрагмента.
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