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Конкурентоспособная Россия

Введение

С древних времен люди, желающие 
что-нибудь продать и не знающие, 
сколько потенциальные покупатели 

готовы заплатить за объект, сталкиваются 
с одной и той же проблемой — выбором 
процедуры продажи, которая может дать 
наибольший ожидаемый доход или полез-
ность продавцу. С 500 года до нашей эры 
в Вавилоне одним из основных механизмов 
продажи товаров и выявления предпочтений 
потенциальных покупателей является проце-
дура аукциона.

Почему же аукционы оказались столь 
распространенными в некоторых облас-
тях? Один из ответов — некоторые изделия 
не имеют нормативной стоимости. Участни-
ки, покупающие или продающие такие из-
делия, действуют в условиях неполной ин-
формации об оценках других агентов. Таким 
образом, аукционы — это механизмы, кото-
рые с помощью конкуренции среди агентов 
пытаются уменьшить информационные из-
держки (ренту), присваиваемые агентом при 
заключении контракта.

Наиболее подробный исторический об-
зор использования аукционов начиная 
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оптимизация классических моделей 
аукциона в целях увеличения дохода 
аукциониста
В работе описаны условия повышения доходности четырех стандартных для мировой практики моделей 
аукциона — английского аукциона, аукциона второй цены (аукциона Викри), аукциона закрытых ставок и гол-
ландского аукциона. Кроме того, исследован ряд специальных моделей многообъектных аукционов, разрабо-
танных зарубежными исследователями для случаев одновременной продажи нескольких объектов: аукцион 
универсальной цены, аукцион «Заплати свою ставку», многообъектный аукцион Викри, иерархический 
аукцион пакетных ставок, механизм Викри–Кларка–Гровса, одновременные возрастающие аукционы, аук-
цион Аузубеля, прокси-аукцион Аузубеля, Крэмтона и Милгрома и аукцион смешанных товаров Клемперера.

По результатам анализа преимуществ и недостатков существующих моделей стандартных и многообъектных 
аукционов автором разработана и предложена новая модель аукциона, который представляет собой симбиоз 
английского аукциона, аукциона закрытых ставок и аукциона Викри, предполагает заключение контрактов 
на основе ставок конкурентов и обеспечивает более высокий ожидаемый доход аукционисту. Рассмотрены 
преимущества в доходности предложенной модели аукциона по сравнению со стандартными моделями 
аукционов.

Разработанная автором модель аукциона может найти успешное применение при формировании заказчика-
ми правил конкурентных закупок в рамках реализации Федерального закона от 18 июля 2011 г. № 223-ФЗ 
«О закупках товаров, работ, услуг отдельными видами юридических лиц», а также при доработке законода-
телем правил конкурентных закупок, предусмотренных Федеральным законом от 5 апреля 2013 г. № 44-ФЗ 
«О контрактной системе в сфере закупок товаров, работ, услуг для обеспечения государственных и муни-
ципальных нужд».
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