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В момент создания LRI как в момент создания любой организации такого масштаба

никто не задумывался о том что же конкретно это будет такое.

Просто собрались несколько друзей слегка сумасшедших но слишком увлеченных тем
делом, которым каждый уже занимался как минимум 10 лет, и решили поиграть вместе.

Один сказал что он хочет быть банкиром.

Второму оказалось близко вращение в кругах политиков.

Третий мыслил как юрист.

Четвертый дольше всех изучал лидерство.

Пятый пообещал о них заботиться.

И мы стали работать – каждый над тем чем считал важным. Естественно у каждого
в голове была своя картина мира и нам приходилось тратить уйму времени на то чтобы эти
картины как то сближать друг с другом и с реальностью.

Кроме того мы не понимали что в какой-то момент можем оказаться кому-то интересны
и востребованы на мировом рынке.

Я помню как в детстве каждое лето проводил у папы на Корфу. Тогда это место было
закрыто для массового туризма и рай на земле правда существовал.

У меня были друзья из местных и мы постоянно строили что-то на берегу, ловили рыбу,
лазили по горам, фотографировали, стоит учесть что это старая Европа и каждая семья имела
семейный бизнес где любая деятельность какой бы тяжелой она ни была работой не может
называться.

Потом игры постепенно переросли в серьезный бизнес – взрослые, наблюдая год
от года как играют дети и как приготовленная на огне свежепойманная дорада становится
вкуснее и красивее вкладывали в то что уже существовало деньги, росли рестораны. Друг,
которому нравилось лазить по горам так и продолжает это делать но уже за деньги. Девочка
все детство желающая причесывать наши коротко стриженные головы продолжила это уже
в Париже что не было чем-то выбивающимся из ее привычной жизни.
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