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Существует как бы два уровня понимания что такое суть продаж.
Первое — то, что получаю я. Второе — то, что я отдаю, то, что
получают другие. Говоря общими словами, процесс продажи чего-
либо есть процесс самореализации человека, постоянный процесс
самосовершенствования, раскрытие свойств, данных человеку
от природы. Занимаясь продажей чего-либо — товаров или услуг —
я понимаю кто я, что мне ближе, как деятельность, какие люди мне
ближе, какие дальше.
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Что такое продажи?

 
Существует как бы два уровня понимания что такое суть продаж. Первое – то что полу-

чаю я. Второе – то что я отдаю. То что получают другие. Говоря общими словами, процесс
продажи чего либо есть процесс самореализации человека, постоянный процесс самосовер-
шенствования. Раскрытия свойств, данных человеку от природы. Занимаясь продажей чего
либо, товаров или услуг – я понимаю кто я. Что мне ближе как деятельность. Какие люди
мне ближе какие дальше. С кем мне приятно иметь дело, а от кого я хочу держаться как
можно дальше.

Продажа – есть также и процесс продажи себя, своих свойств миру. Я хочу выглядеть
в глазах других людей лучше, полезнее, выше их в чем-то. А они в свою очередь лучше меня
в чем-то своем, в том что им ближе и что у них получается лучше.

Давайте посмотрим на принцип распределения труда и найдем место в нем продажам.
Некоторые люди считают что весь бизнес есть продажи. Да, я уже сказал что продажей явля-
ется постоянный процесс жизни человека. Если говорить о продаже как о методе самовыра-
жения, позиционирования себя в отношении мира.

Но есть и более приземленный подход к этому явлению. Давайте ради примера возь-
мем какую нибудь международную фирму. Мерседес. Поскольку это международный бизнес
в рамках этой фирмы есть специалисты всех специальностей. И в том числе те кто продает.
Продавцы тоже разумеется делятся – есть продавец в салоне машин, есть продавец отвеча-
ющий за город, за регион, страну, регион мира… мир. То что называется global sales вещь
очень странная, это не продажи как таковые, скорее консалтинг, коучинг и так далее. Уровень
продавца в салоне тоже назвать продавцом в полном смысле этого слова нельзя. Продавец
это продавец. Я же говорю скорее о том что называется активными продажами. Или даже
агрессивными продажами.
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Конец ознакомительного фрагмента.
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