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Каждый человек

 
Когда мы начинаем разбирать принцип взаимодействия с личными финансами с такого

положения… я привык что у людей возникают разные чувства. Люди привыкли (особенно
в России) к тому что консультанты и более практические работники сразу приступают к делу.
То есть уже как будто известно ЧТО мы делаем, я же склонен считать что скорее это важ-
нее – понять ЧТО следует делать в той или иной ситуации и вообще, нежели сразу хвататься
за реализацию и говорить о том КАК.

Это ставит консультанта в довольно сложное положение. Поясню в чем заключается
эта сложность, чтобы вам было проще воспринимать материал книги. Важно чтобы у вас
было такое отношение – я готов воспринимать. Я хочу сказать что существует форма когда
человек как бы проверяет себя – способен ли он скажем так терпеть то или иное явление.
Нет, в случае с данной книгой и вообще с подходом здесь предлагаемым следует проверять
свое отношение именно степенью согласия. Если вы чувствуете, что не согласны, не читайте
дальше.

Я приведу пример консультанта по недвижимости. Не агента по недвижимости что
принято в России, а именно консультанта. Скажем вы занимаетесь коммерческой недви-
жимостью и к вам приходит клиент, который планирует расширение сети офисов продаж
по России. В чем заключается функция агента или группы агентов если мы говорим о феде-
ральном уровне от функции консультанта? Агент берет готовое желание заказчика и реали-
зует его. Консультант обязан в силу своей профессии или точнее отношения к профессии
потому что базовое образование у людей может быть одинаковым желания прояснять.
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Конец ознакомительного фрагмента.

 
Текст предоставлен ООО «ЛитРес».
Прочитайте эту книгу целиком, купив полную легальную версию на ЛитРес.
Безопасно оплатить книгу можно банковской картой Visa, MasterCard, Maestro, со счета

мобильного телефона, с платежного терминала, в салоне МТС или Связной, через PayPal,
WebMoney, Яндекс.Деньги, QIWI Кошелек, бонусными картами или другим удобным Вам
способом.
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