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Часть первая. Любовь и деньги

 
 

Вступление
 

Природа отношения человека с миром денег – вот тайна, которую хотели бы знать мно-
гие. Постичь этот секрет, значит найти ключ, который раз за разом открывает возможность
новых финансовых поступлений. Скажу честно, особых сложностей в отношениях человека
с финансами нет…, если бы не одно «но». Это «Но» – привитая нам (и насаждаемая еже-
дневно и ежечасно) культура. Культура, которая в первую очередь учит нас отдавать: отда-
вать свое время, силы, чувства и, конечно же, деньги, тем, кто во всем этом нуждается. Сие
деяние трактуется как проявление любви. На любви, по мнению апологетов современной
культуры, стоит мир.

Я бы возможно поверил в это красивое умопостроение, если бы лично мои отношения
с миром денег, а особенно отношения с людьми, которые обращались ко мне за советом
на предмет обретения все тех же денег, постепенно, год за годом, не выстроили бы в моем
сознании абсолютно другую причинно-следственную связь, существующую между миром
людей и миром, который принадлежит Золотому Тельцу. Но обо всем по порядку.

Конец восьмидесятых, начало девяностых годов прошлого века были ознаменованы
в России явлением, которое принято называть «сексуальной революцией». На смену знаме-
нитому «секса в СССР нет» пришел повышенный интерес именно к интимной стороне чело-
веческого бытия. Прилавки магазинов пестрели всевозможными изданиями типа «Как стать
сексуальной женщиной». «Камасутра» продавалась на каждом углу плюс всевозможные
«Записки дрянных девчонок» и т. п. Периодическая печать тоже не отставала в общей гонке
наверстать упущенное в области интимных знаний. Один только фантастический тираж
газеты «Спид-инфо» чего стоил! Кинопродукция, телепродукция тоже вносили свою лепту.
«Греческая смоковница», «Эммануэль», телешоу «Про это» не сходили с экранов. А уж то,
что не могло попасть к нам через телевизионный экран, попадало через видео. Нашпигован-
ные телеинформацией эротического содержания люди брались рьяно пересматривать соб-
ственную сексуальную жизнь, а затем и перекраивать ее – бросать существующих супру-
гов, заводить новых, обзаводиться многочисленными любовными связями и т. п. Правда,
не все делали это на собственный страх и риск, многие обращались за советом к специали-
сту. В числе специалистов был и я.

Люди рассказывали мне о своих победах и неудачах на любовном фронте, я сравни-
вал их наблюдения с собственным опытом в этой области, и постепенно год за годом выри-
совывалась некая универсальная формула поведения человека, следуя которой он достигал
успеха в отношениях с представителями противоположного пола. К слову могу сказать, что
успех в этой области уж никак не был связан с понятием «отдай». (Если ты отдавал
кому-либо предмет своего сексуального интереса, то уж точно никогда не получал его
обратно.) Успех базировался именно на проявлении эгоизма. Люди легко усваивали это
правило и охотно ему следовали, несмотря на то, что культурные рамки, в которых они про-
должали существовать, твердили им обратное. (Они твердили: отдай и тебе воздастся).
Люди в ответ кивали головами, говорили вслух, что, конечно, надо отдавать, надо делиться
тем, что имеешь, с теми, у кого этого нет, а в своей жизни поступали строго противопо-
ложно, потому что так им подсказывал здравый смысл, а главное, первородный инстинкт,
голос которого любой мало-мальски вменяемый человек слышит с особой отчетливостью.

Скажу честно, что в те «лихие девяностые» из числа клиентской братии темой денег
не интересовался никто. Всех интересовала только любовь и, как помнит читатель, совсем
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не та, бестелесная, на которой, по мнению апологетов культуры, стоит мир, а плотская
любовь, на которой этот мир зиждется на самом деле. Психологи (в их числе и я) научились
давать людям правильные советы именно в этой сфере.

Ситуация на рынке психологических услуг кардинально изменилась в конце августа –
начале сентября 1998 года. Обвал рубля, последовавший за ним шок. После этих событий
тема любви не стала интересовать никого, всех стали интересовать только деньги, а точнее,
откуда их теперь брать.

Лично я в тот период не имел каких-либо серьезных наработок в области, относя-
щейся к психологии бизнеса, но люди, приходя на консультацию, раз за разом задавали мне
один и тот же вопрос, как им выстроить свои взаимоотношения с деньгами для того, чтобы
последние у них были. Мне было надо что-то им отвечать. В такой ситуации на помощь при-
ходит система аналогий: те поведенческие формулы, которые успешно работали, когда речь
заходила о нормализации отношений с противоположным полом, я стал трансформировать
на взаимоотношения людей с деньгами и давал соответствующий совет, плюс сам в своей
коммерческой деятельности стал придерживаться этих же ориентиров. Такой подход давал
устойчивый положительный результат, как моим клиентам, так и мне самому, что позволило
экономически безболезненно пережить ту самую злополучную осень.

Впоследствии я все чаще и чаще стал обращать внимание на то, что борьба каждого
конкретного человека за продление его рода тесно увязана с его же борьбой, но уже
за денежные знаки. Успехи и неудачи на обоих поприщах могут иметь одинаковые
истоки. Позитивный опыт в одной области можно переносить в другую и результатом
опять будет успех. Сексуальные мотивировки – самые действенные, они легко застав-
ляют человека прекратить бездействовать и начать зарабатывать деньги.

Одним словом, ПОНИМАНИЕ ПРОЦЕССОВ, БЛАГОДАРЯ КОТОРЫМ СУЩЕ-
СТВУЕТ, А ГЛАВНОЕ, ВОСПРОИЗВОДИТ СЕБЯ ЧЕЛОВЕЧЕСКАЯ ПОПУЛЯЦИЯ, ПОЗ-
ВОЛЯЕТ ПРОЛИТЬ СВЕТ НА ТО, БЛАГОДАРЯ КАКИМ МЕХАНИЗМАМ К ЧЕЛОВЕКУ
ПРИХОДЯТ ДЕНЬГИ. Такой подход позволяет увидеть истинное положение вещей и избе-
жать ложных догм, которые нам навязывает культурная традиция того общества, из которого
мы шагнули в мир рыночных отношений.

А теперь перейдем к подробному изучению того, как же связаны в нашей жизни
любовь и деньги.



С.  Попов.  «Думай и богатей по-русски – 5. Психология бизнеса»

8

 
Глава 1. Компоненты «большого чувства»

 
Поговорим о любви как явлении нашей жизни и ее связи с поступающими к нам день-

гами.
Каждый, кто переживал чувство влюбленности, знает, что его приход в твою

жизнь сопровождается внезапно нахлынувшим приливом сил. Ну, а когда силы бьют
через край, то и дела спорятся, а если дела связаны с коммерческой деятельностью, то
влюбленному бизнесмену сопутствует удача, повышенный приток денег.

Понятное дело, что впервые это чувство по отношению к тому или иному человеку
может возникнуть при очной встрече с ним (часто первой). Так почему же при встрече
с одними людьми это чувство внутри нас возникает, а при встрече с другими мы не только
не испытываем прилива сил, но и, наоборот, можем резко ощутить их недостаток, а то и вовсе
впасть в депрессию? Для того, чтобы ответить на этот вопрос, надо подойти к охватившему
вас состоянию душевного подъема не как к явлению духовному, а как к явлению физиче-
скому. Действительно, откуда могла внезапно взяться энергия? Ведь это она обеспечивает
приподнятость духа. Мы только оказались рядом с конкретным человеком и тут же ощутили,
как нас наполнила сила. Такой способностью обладает только одно физическое явле-
ние – эффект волнового резонанса. Только он внезапно порождает энергию, взявшуюся
как бы из ничего.

Но эффект волнового резонанса возникает в том случае, когда в пространстве сталки-
ваются волны одинаковой частоты. Какие это могут быть волны, да, при том, одинаковой
частоты, если они возникли между двумя людьми, находящимися в непосредственной близо-
сти друг от друга? Ответ один: это могут быть волны, которые излучает фиксированная
форма (каковыми в сущности являются туловище человека и его голова). Но туловище
может двигаться – руки жестикулируют, ноги тоже на месте не стоят, а вот фиксированной
остается голова. Значит, устойчивые формовые волны излучает она, а конкретно, ее рельеф.
Самая выпуклая точка этого рельефа – нос. Отсюда следует: если у двух людей носы одина-
ковой формы, то они излучают в пространство формовую волну одинаковой частоты.
Если такие люди находятся в непосредственной близости друг от друга, то волны, иду-
щие от их носов, сталкиваются в пространстве, порождая эффект волнового резонанса,
который, как мы знаем, сопровождается выделением энергии. На кого устремляется
внезапно появившаяся энергия? – Да, на наших двух героев. Поэтому они чувствуют,
как у них поднимается настроение, и силы начинают бить через край, когда они ока-
зываются в обществе друг друга. Главное, направить возникшую энергию себе во благо,
а не во вред.

Ко мне обратился Василий, молодой мужчина, некогда занимавшийся коммерцией
в небольшом городке Брянской области, а в последний год перебравшийся в Москву. В сто-
лицу Василий переехал из деловых соображений – уж больно много возможностей таит
в себе столь крупный мегаполис для тех, кто молод и предприимчив. Денег на покупку жилья
у мужчины не было, поэтому, поскитавшись по съемным углам, он подумал решить про-
блему проживания в Москве другим способом, прибиться к женщине, у которой такое жилье
имелось. Василий был молод, привлекателен, поэтому задуманное им легко осуществилось.
Он стал гражданским мужем одной из жительниц столицы. Ко мне мужчина обратился, вот
по какому поводу.

Несмотря на то, что гражданская жена Василия была достаточно молода, предприни-
матель жаловался на то, что после общения с ней он испытывает заметный упадок сил. Как
следствие, коммерческие дела он ведет без куража, без душевного подъема, отсюда и успехи
его невелики. Правда, Василий грешил на то, что квартира, в которой он живет со своей



С.  Попов.  «Думай и богатей по-русски – 5. Психология бизнеса»

9

гражданской женой, находится в геопатогенной зоне и эта зона забирает у него силы, а вме-
сте с ними удачу в делах. Он привез мне много фотографий того жилья, где жил, сказав,
что если я подтвержу его опасения, то он уговорит хозяйку квартиры продать жилье, чтобы
купить новое в другом энергетически благополучном месте. На фотографиях на фоне жилья,
конечно же, была запечатлена так женщина, кому это жилье принадлежало.

Продиагностировав снимки, я сказал посетителю, что, на мой взгляд, ему надо менять
не столько квартиру, сколько спутницу жизни. Энергетика жилья была абсолютно нормаль-
ной, энергетика женщины тоже, да вот только внешний облик последней уж очень не под-
ходил к той внешности, которой обладал Василий. Дело в том, что у мужчины был крупный
прямой нос, а у его гражданской жены нос был маленький, а главное, вздернутый вверх
и курносый. «Каким образом такая деталь лица, как нос, может так сильно влиять на внут-
реннее самочувствие?» – поинтересовался мужчина. Я рассказал ему про такое физическое
явление, как формовые волны, про источник их возникновения – фиксированные черты
лица, среди которых главное место занимает нос, и попросил вспомнить школьный курс
физики: что бывает, когда в пространстве сталкиваются волны абсолютно разных частотных
характеристик. Мужчина напряг память и ответил: «Возникает явление волнового диссо-
нанса». «А чем оно сопровождается?» – не отставал я. «Оно сопровождается поглощением
энергии». – ответил собеседник. «А теперь давайте рассуждать, – предложил я. – Если форма
носа вашей гражданской жены уж очень сильно отличается от формы носа вас самого, то
это значит, что волны, излучаемые этой самой заметной частью ваших лиц, будут заведомо
разных частот. Когда вы находитесь далеко друг от друга, этот факт никак не влияет на ваше
самочувствие, а вот когда вы рядом, то формовые волны, идущие от носов, сталкиваются
в пространстве, возникает эффект волнового диссонанса, сопровождающийся поглощением
энергии. Но из кого поглощается эта энергия?» «Наверно из нас обоих, – ответил Василий. –
У меня куража нет, а сожительница моя, так та вообще болеет. Почему – не может понять,
но как только я переселился к ней в дом, ее настигает то одна болезнь, то другая». «Одним
словом, я не советовал бы вам находиться вместе даже из соображений экономической целе-
сообразности, – последовал мой вердикт. – Хотя о последней, как я понял, говорить не при-
ходится. Бизнес по вашим же словам идет у вас все хуже и хуже».

Посетитель согласился со мной, но тут же полюбопытствовал: «А тогда какой нос дол-
жен быть у женщины, чтобы мне рядом с ней сопутствовала удача?» «Сообразите сами» –
предложил я. «Успех порождает энергия, – стал вслух размышлять Василий. – Энергия появ-
ляется вследствие эффекта уже волнового резонанса, а не диссонанса, как в моем случае.
Волновой резонанс в свою очередь результат столкновения в пространстве волн одинаковой
частоты. А одинаковой частоты формовые волны излучают фиксированные предметы, схо-
жие по форме. Значит, носы, мой и моей новой избранницы, должны быть одинаковыми. –
Мужчина взглянул на себя в зеркало. – То есть, нос этой женщины должен быть прямой
и длинный, как у меня». Мне оставалось только утвердительно кивнуть.

Со временем Василий встретил такую женщину. «Мы оба словно помолодели на десять
лет, – делился впечатлениями он. – Мои коммерческие дела резко пошли в гору».

Но состояние любви ознаменовывается не одним только душевным подъемом,
приливом сил, это чувство включает в себя еще и состояние душевной гармонии. Мы
чувствуем себя комфортно рядом с тем человеком, к которому испытываем чувство
любви, рядом с ним мы отдыхаем душой.

Что значит «отдыхаем душой?» – Это значит, что организм этого человека помо-
гает уже нашему собственному организму поддерживать энергетический баланс.

Не секрет, что люди бывают разных типов. Одни настолько энергичны, что просто
не знают, как избавиться от переполняющей их энергии, другие, наоборот, считают, что им
не хватает жизненных сил, и стремятся их восполнять, энергетика третьих носит спонтан-
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ный характер: силы то переполняют их, то внезапно покидают, то вдруг вновь бьют через
край и т. п.

Судить об энергетическом укладе того или иного человека можно по цвету его
глаз.

Люди с холодным цветом глаз, серым, голубым, синим, наделены избыточной
энергией.

Люди с глазами теплых цветов, карий, черный, желтый, наоборот, испытывают
ее недостаток.

Те, у кого цвет глаз смешанный, серо-желтый, но особенно серо-карий, обладают
энергетикой, организованной спонтанно.

ПОЭТОМУ ДЛЯ ХОЛОДНОГЛАЗОГО ЧЕЛОВЕКА УСПЕХ В ДЕЛАХ ОПРЕДЕЛЯ-
ЕТСЯ ПРИСУТСТВИЕМ РЯДОМ ТАКОГО ПАРТНЕРА, КОТОРЫЙ БЫ НЕ СТОЛЬКО
ПОДПИТЫВАЛ ЕГО СВОЕЙ ЭНЕРГИЕЙ (ЕЕ В ИЗБЫТКЕ У САМОГО ОБЛАДА-
ТЕЛЯ ХОЛОДНЫХ ГЛАЗ), СКОЛЬКО ТАКОГО, КТО МОГ БЫ С УСПЕХОМ ПОГЛО-
ЩАТЬ НЕИЗРАСХОДОВАННЫЕ СИЛЫ, ЕСЛИ ТАКОВЫЕ ОСТАЮТСЯ ПОСЛЕ ТРУДО-
ВОГО ДНЯ.

Два брата близнеца, Андрей и Иван, оба голубоглазые, женились на таких же голубо-
глазых девушках и ни одного из братьев семейная жизнь не наладилась. Оба молодых муж-
чины пошли работать в государственные учреждения. У Андрея жена трудилась в том же
учреждении, где и он, а у Ивана супруга вообще не работала. И тем не менее проблемы
в обеих семьях были одинаковые.

Как известно, труд в государственных учреждениях не забирает у служащих все силы
без остатка и после рабочего дня они в избытке присутствовали как в Андрее, так и в его
жене. Оказавшись дома вдвоем, каждый из супругов пытался избавиться от неизрасходо-
ванной энергии, естественно, с помощью своего партнера. Андрей страстно рассказывал
жене обо всем, что произошло у них в отделе, желая найти в ее лице терпеливого слуша-
теля, чтобы она дала беспрепятственно ему высказаться, читай: сбросить лишнюю энергию
и успокоиться. Но эта пассивная роль супругу никак не устраивала. Она, обладавшая гла-
зами такого же голубого цвета и тоже не израсходовавшая свой энерго-потенциал в течение
рабочего дня, тоже стремилась найти выход силам и обрести душевный покой. Поэтому,
не слушая своего супруга, она начинала говорить сама – бурно рассказывала о том, что про-
исходило уже в ее отделе. Короче, оба супруга не слушали друг друга. Они хотели только
говорить. Сначала взаимные претензии, затем ссоры, переходящие в бессонные ночи с выяс-
нением отношений. Все это не способствовало тому, чтобы успешно трудиться даже на госу-
дарственном поприще. Начальство было недовольно обоими, не давало им расти по карьере.

У Ивана дела обстояли и того хуже. Стоило ему вернуться домой, как не работавшая
голубоглазая жена буквально набрасывалась на него в стремлении израсходовать уже огром-
ный потенциал собственных сил. О том, чтобы дать мужчине сбросить излишек энергии
не могло быть и речи. Женщина не замолкала ни на минуту: она рассказывала о кознях сосе-
дей, о происшествиях на улице… Иван тоже не мог сбросить излишнюю энергию. Нерастра-
ченная энергия нарушает сон, делает человека раздражительным, конфликтным. В резуль-
тате и второй брат-близнец был на плохом счету у своего начальства.

Когда братья пришли ко мне, я объяснил им, что причиной их карьерных неудач служит
невозможность балансировать свою энергетику с помощью человека, который находится
рядом. Два холодноглазых супруга могут проживать под одной крышей, но при одном усло-
вии, что рабочий день заберет без остатка имеющиеся у них силы. Поэтому, во имя сохране-
ния семьи, следует сменить существующий род деятельности на более интенсивный, напри-
мер, на занятие самостоятельным бизнесом. За эту идею ухватился Андрей. Иван же заявил,
что работу менять не хочет и хочет видеть свою жену исключительно домохозяйкой. «Тогда
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надо менять жену, – посоветовал я и уточнил. – Вам в дом нужна женщина с теплым цветом
глаз. Ей для комфортного самочувствия нужно потреблять избыток чьей-то энергии. Если
вы останетесь работать на прежнем месте, то этот избыток всегда будет иметься у вас после
трудового дня».

В течение года братья воплотили в жизнь мой совет. Андрей с супругой, покинув
госслужбу, занялись самостоятельным бизнесом. Бизнес, как известно, работа на износ,
поэтому в обществе друг друга они теперь стремятся черпать силы, а не расходовать их.
И тот факт, что оба холодноглазые, позволяет брать энергию у партнера, когда своя энергия
закончилась, а дела не завершены. Кстати, о делах. Они у супругов идут в гору.

Иван остался работать на прежнем месте, а вот жена у него теперь другая, она с боль-
шими карими глазами, и, конечно же, целый день сидит дома. Несмотря на это, когда Иван
приходит с работы, она всегда чувствует себя немного уставшей, поэтому охотно «подза-
ряжается» его энергией, – она внимательно выслушивает рассказы мужа про инициативы,
которые он хотел воплотить в течение трудового дня, да так и не смог этого сделать. Часто
просит Ивана повторить рассказ еще раз. Мужчина стал спокойным, уравновешенным, тер-
пимым. Таких пдчиненных ценит начальство и охотно продвигает по карьере. Иван стал
стремительно расти в чинах.

Нельзя сказать, что обладатели теплых глаз, энергетически слабей, чем облада-
тели глаз холодных, просто их психика устроена так, что они ощущают состояние
душевного комфорта тогда, когда чувствуют, что могут не расходовать себя интен-
сивно. А если уж израсходовать себя пришлось, то в этом случае им комфортно иметь
рядом спутника жизни, от которого можно восполнить истраченную энергию. Послед-
ними являются те люди, чьи глаза именно холодного цвета.

Так кареглазый бизнесмен Максим жаловался мне на то, что семейная жизнь серьезно
затрудняет ход его коммерческих дел. Гражданская супруга Максима тоже была кареглазой
и поэтому, как и ее муж, не любила делать лишних шагов. «Вернусь я с работы уставший,
еле ноги волочу, – рассказывал Максим, – так она еще обязательно попросит или мусорное
ведро вынести или помочь ей пропылесосить ковер. А то и вовсе сорвет с работы в угоду
своим женским делам: плитку для ванной подобрать, свозить в магазин модной одежды. Я ей
говорю: „Я же деньги приношу в семью. Зачем меня грузить домашней мелочью?“ Мне-то
может и приятно, но тогда, когда я хочу, а главное, могу это сделать. А так получается, что я
не могу распоряжаться ни своим временем, ни своими силами – все время жду, что меня куда-
то сорвут, что-то заставят делать. Меня преследует страх, что в какой-то решающий момент
у меня кончатся силы, потому что они растрачены по пустякам. От этой неуверенности в себе
у меня, наверное, и бизнес идет через пень-колоду».

Я посоветовал Максиму, пока он окончательно не узаконил свои отношения с этой
кареглазой женщиной и не заимел с ней детей, подумать о расторжении союза. Ему, чтобы
успешно вести бизнес, была нужна спутница с серыми или голубыми глазами. Этот тип
людей более самодостаточен. Конечно, я не давал гарантии, что холодноглазая блондинка
не будет заставлять мужчину по возвращении с работы выносить мусорные ведра и пыле-
сосить ковры, но за что можно было поручиться, так это за то, что энергия такой женщины,
которой она охотно разбрасывается, с лихвой компенсирует мужчине непредвиденные траты
сил. В итоге Максима покинет страх, что в решающий момент сил ему может не хватить,
а значит, дела в коммерции пойдут нормально.

Максим поступил не так, как я советовал, но его шаг тоже был правильный. По роду
деятельности мужчина нет-нет да посещал страны Юго-Восточной Азии и от своих сооте-
чественников-бизнесменов, работавших там, прослышал, что женщины этих стран, хотя
и обладают черными или карими глазами, но очень удобны для брака. Дело в том, что
в странах, где испокон веку проживают одни лишь кареглазые люди (люди, стремящиеся
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переложить свои дела на другого), сложилась такая культурная традиция, которая строго
регламентирует, кто из супругов чем должен заниматься в доме. А главное, в этой традиции
воспитывается каждое новое поколение, и она исполняется неукоснительно – никто не сва-
ливает ни на кого своих дел.

Максим неплохо знал язык, поэтому решил сойтись под одной крышей с девушкой,
воспитанной на Востоке. «Наконец-то я вздохнул спокойно, – с облегчением рассказывал
мужчина, вновь оказавшись у меня на приеме. – Я твердо знаю, что от меня требуется: обес-
печить материально женщину и наших детей, когда они появятся, знаю, сколько надо уде-
лять им внимания и когда. А главное, я знаю, что живущая рядом женщина от меня никогда
не потребует ничего лишнего. Теперь я способен рассчитывать свои силы, поэтому страх
и неуверенность оставили меня и бизнес пошел в гору».

Другой предприниматель, Валерий, тоже обладавший карими глазами, оказавшись
в аналогичной ситуации, решил свою проблему так, как обычно в этих случаях советую я,
то есть, выбрал в спутницы женщину с голубыми глазами из обычного города центральной
России. Конечно, его спутница нет-нет, а преподносила ему сюрпризы в виде незапланиро-
ванных домашних дел, но ее бьющая через край энергия с лихвой компенсировала непред-
виденные энерготраты бизнесмена, что позитивно сказалось на ходе его бизнеса.

Итак, КАРЕГЛАЗЫЙ ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬ ДЛЯ ТОГО, ЧТОБЫ УСПЕШНО
ВЕСТИ ДЕЛА, МОЖЕТ СХОДИТЬСЯ ПОД ОДНИМ КРОВОМ С ТАКИМ ЖЕ КАРЕГЛА-
ЗЫМ СПУТНИКОМ ПРИ УСЛОВИИ, ЧТО ИХ СЕМЕЙНЫЕ ОБЯЗАННОСТИ СТРОГО
РЕГЛАМЕНТИРОВАНЫ КУЛЬТУРНОЙ ТРАДИЦИЕЙ, КОТОРАЯ НЕУКОСНИТЕЛЬНО
СОБЛЮДАЕТСЯ. ЕСЛИ НАЙТИ ТАКОГО СПУТНИКА НЕ ПРЕДСТАВЛЯЕТСЯ ВОЗ-
МОЖНЫМ, СЛЕДУЕТ ОБРАТИТЬ СВОЙ ВЗОР НА ЧЕЛОВЕКА С ХОЛОДНЫМ ЦВЕТОМ
ГЛАЗ.

Обладатели глаз смешанных цветов (чаще всего серо-карих) имеют характер
импульсивный: подъемы настроения чередуются со спадами. Во время подъема такой
человек может сделать очень много как на ниве коммерции, так и по дому, но затем
наступает спад, в период которого лучше всего не предпринимать активных действий,
дать восстановиться организму и дождаться минут подъема.

На подъеме сил такой человек с лихвой компенсирует те свои отставания, которые
имели место из-за его временного бездействия. По этой причине людям со смешанным цве-
том глаз трудно подчинить себя каким-то заранее намеченным планам, неукоснительно сле-
довать данным обещаниям. Они безусловно выполнят обещанное и добьются намеченного,
но не в строго обозначенные сроки, а тогда, когда этому будет способствовать их внутрен-
ний биологический ритм. Это может произойти раньше оговоренного времени, но может
и позже. Такой импульсивный стиль жизни требует понимания и поддержки того человека,
который находится рядом. Таких людей легче понять и принять тем, кто сам обладает схо-
жим импульсивным характером, а значит, и смешанным цветом глаз.

Поэтому ОБЛАДАТЕЛЯМ СЕРО-КАРИХ ГЛАЗ ЛУЧШЕ СХОДИТЬСЯ ПОЛ ОДНОЙ
КРЫШЕЙ СТЕМИ, КТО ОБЛАДАЕТ ТАКИМИ ЖЕ СЕРО-КАРИМИ ГЛАЗАМИ.

ОБЛАДАТЕЛЯ ГЛАЗ ЗЕЛЕНО-КАРИХ – с ОБЛАДАТЕЛЯМИ ЗЕЛЕНО-КАРИХ.
Есть еще в природе так называемые «рябые» глаза, в них по серо-зеленому или

серо-желтому полю глазного яблока разбросаны многочисленные коричневые кра-
пинки. ОБЛАДАТЕЛЮ ТАКИХ ГЛАЗ ЛУЧШЕ ВСЕГО НАЙТИ ДЛЯ СОВМЕСТНОЙ
ЖИЗНИ ЧЕЛОВЕКА С ТАКИМИ ЖЕ «РЯБЫМИ» ГЛАЗАМИ.

Должен отметить, что не одни лишь взаимопонимание и взаимную терпимость будут
результатом такого союза. Как правило, между мужчиной и женщиной, имеющими разно-
цветные глаза одинаковых оттенков, вспыхивают очень сильные по накалу чувства. Эти чув-
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ства, конечно же, являются мощным подспорьем, если один из партнеров или сразу оба стре-
мятся зарабатывать деньги.

У Булата были красивые серо-карие глаза, издалека производившие впечатление дым-
чатых, да и сам мужчина был рослый, статный, занимался бизнесом и не безрезультатно.
От поклонниц не было отбоя, да вот только при попытках жить вдвоем гармоничного состо-
яния души у мужчины не было. «Сами мне вешаются на шею, а потом сами же упрекают
меня, что я, дескать, не такой, как им хотелось. – жаловался мне Булат. – Одна сожительница,
кареглазая Галя, все время пилила меня: «Что ты, мол, лежишь на диване, а твой бизнес
стоит? А вдруг что-то упустишь? Вдруг тебя обойдут конкуренты? Я боюсь, что с таким,
как ты, я останусь без куска хлеба и без крыши над головой». Я объясняю ей: такой у меня
характер: лежу, не хочу работать, а затем вдруг откуда-то во мне берутся силы, и я буквально
сворачиваю горы, а затем снова «впадаю в спячку». Короче, она так «достала» меня своими
страхами, что я сам стал бояться, а вдруг она права – вдруг я что-то упущу, вдруг разорюсь
и т. д. Страх не лучший советчик в бизнесе, дела пошли из рук вон плохо. Галя сама ушла
от меня.

Без ее постоянных опасений я зажил спокойно, дела наладились, но ведь это же ненор-
мально для молодого здорового мужчины жить одному. Я сошелся с другой женщиной,
Леной. Она была светловолосая, голубоглазая и очень энергичная. Она сама склонила меня
жить вдвоем, склонила и тут же начала пилить: «Вот ты – нерасторопный, ты – тюфяк». «Ну
и что? – отвечаю я. – Зато у меня, такого «тюфяка», хорошо идут дела. А она говорит: «Вот
если бы ты был расторопный, у тебя дела шли бы в тысячу раз лучше. Я пришла в твою
жизнь для того, чтобы тебя «разбудить». А я-то уже научен горьким опытом, я знаю, что
«будить» меня не надо. От этого в делах все только хуже будет. Пытаюсь ей объяснить это,
она не верит. «Не может быть, – говорит. – Вот я чем больше работаю, тем лучше резуль-
тат. А ты что, какой-то другой?» И тут я сам понял: да, я – другой, я какой-то не такой, как
все. Меня, кстати, Лена еще вот чем утвердила. Договоримся с утра, что вечером, например,
пойдем в ресторан или на дискотеку. Я возвращаюсь с работы домой, ну, нет у меня настро-
ения еще куда-то идти, нет желания веселиться. Говорю: «Давай перенесем наш проект ну,
например, на следующий день, когда у меня будет подходящее настроение». А она в ответ:
«Настоящие мужчины так не поступают. Настоящий мужчина, если дал слово, то должен
его держать». Знаете, когда тебя дома не считают мужчиной, дела в бизнесе хорошо не идут.
Опять моя коммерция дала сбой. Может мне вовсе жить одному? Женщина в доме принесет
мне одни неудачи».

Я возразил Булату. Что впечатление от жизни с представительницей прекрасного пола
у него изменится, как только рядом окажется та, чьи глаза такие же дымчатые (серо-карие),
как и у него самого. Он послушал совет и не пожалел. Поскольку Булат, как я уже говорил,
был мужчина видный и девушки сами искали знакомства с ним, то ему не составило боль-
шого труда выделить из их числа ту, чей цвет глаз был практически таким же, как у него.
Начались отношения, которые оказались к восхищению мужчины мало того, что гармонич-
ными в быту, но еще и наполнили его существо страстью. Во имя этой страсти, а главное,
той, которая вызывала в нем эту страсть, Булат был готов сворачивать горы в те часы, когда
переживал подъем, как следствие и бизнес стал шириться и расти. Мужчина был рад, что
когда-то не отказался от идеи строить дом вдвоем с представительницей прекрасного пола,
а разобрался, какой именно человек должен находиться с ним рядом, чтобы было счастье
в душе и успех в делах. Естественно, что это должен быть тот человек, с которым имеет
место идеальный обмен энергиями.

Когда мы ведем разговор об энергетическом балансе, как одной из основ состояния
влюбленности, состояния, которое дает человеку мощнейший тонус в жизни, а главное,
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в работе, то нельзя забывать, что передача энергии от человека к человеку осуществля-
ется, в том числе, и через речь.

Одни люди говорят много, стремясь тем самым сбросить избыточную энергию,
которая мешает им обрести внутренний покой, другие люди, наоборот, несловоохот-
ливы – они любят больше слушать других, не говорить сами. Являясь молчунами и бла-
годарными слушателями, они экономят собственный энергопотенциал, стремясь пополнить
его энергиями рассказчиков. Так они достигают состояния внутреннего комфорта. Есть
и третий тип людей: они приблизительно в равной степени стремятся как говорить
сами, так и слушать других.

Я думаю, что читателю уже понятно, что СХОДИТЬСЯ ПОД ОДНОЙ КРЫШЕЙ
ЛУЧШЕ ТАКИМ ОБРАЗОМ: «ГОВОРУНАМ» С «МОЛЧУНАМИ», А ЛЮДЯМ, УМЕРЕН-
НЫМ В РАЗГОВОРАХ, – ДРУГ С ДРУГОМ.

Но как определить, к какой категории относится тот или иной человек: ведь на ран-
ней стадии общения обстоятельства или воспитание могут порой заставить «молчуна» стать
не в меру разговорчивым, а «говоруна», наоборот, молчать как рыба.

О склонности человека говорить или молчать могут поведать его губы.
Если у человека губы полные и длинные (большой рот), он очень любит говорить

и поэтому в быту говорит много. Если губы короткие и тонкие (короткий рот), то этот
тип людей несловоохотлив, предпочитает слушать других. Если губы средних разме-
ров: в меру полные и не слишком длинные, то их обладатели в равной степени пред-
почитают как говорить сами, так и слушать других.

У меня был приятель, умный, предприимчивый человек. Мы, когда были молоды,
часто ходили с ним в туристические походы. В этих походах меня удивляло в нем одно: он
не ложился спать вместе со всеми, а, устроившись у костра, обязательно дожидался, когда
лагерь заснет крепким сном. Сам он ложился спать почти под утро. Чем он там занимался
в одиночестве, не знал никто. Мне это узнать довелось. Просыпаясь по ночам, я слышал
у палатки оживленный разговор. Сначала я думал, что это кто-то еще засиделся у костра
с моим другом и не выглядывал из палатки. Но однажды выглянул. Велико же было мое
удивление, когда я увидел, что около костра кроме моего приятеля нет никого. Мужчина всю
ночь напролет разговаривал сам с собой. Обычно так поступают люди, имеющие психиче-
ские отклонения, но я хорошо знал этого парня, знал, что он абсолютно вменяем.

Поинтересоваться у него, в чем причина столь странного поведения, я не решался, пока
друг сам не заговорил на эту тему. Оказалось, что его жена до свадьбы молчала, как рыба,
и только слушала, как говорит он. Такая женщина очень нравилась моему другу, потому что
поговорить он любил, поэтому он и решился на брак с ней. Но как только у нее на руке
оказалось обручальное кольцо, да еще появился ребенок, она вдруг стала такой разговорчи-
вой, что не позволяла моему другу буквально вставить слово. «Но во мне тоже ведь суще-
ствует потребность говорить! – жаловался приятель. – А дома мне говорить не дают, я дол-
жен только слушать, как говорит жена. Вот я на выходные и уезжаю в лес, когда с компанией,
когда со старшим ребенком, а когда и вовсе один, жду, когда спутники (если они есть) лягут
спать, а затем удовлетворяю свою потребность говорить».

Когда уже позже я стал заниматься физиогномикой, то вспоминал своего друга и его
жену. Оба они обладали крупным ртом, то есть, длинными пухлыми губами, поэтому высо-
кая потребность говорить была присуща обоим.

К сожалению, это обстоятельство сильно повредило моему приятелю на предмет его
реализации на коммерческом поприще. Большие финансовые проекты рождаются, как пра-
вило, из предстоящих больших трат самого коммерсанта. Но у моего друга из года в год
впереди была одна перспектива: уйти в лес, зажечь костер возле палатки и получить то, чего
он был лишен дома – возможности говорить. Осуществление такой перспективы не требует
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сколь бы то ни было серьезных денег. Поэтому мой друг так и остался мелким предприни-
мателем, несмотря на имеющиеся у него ум и трудолюбие.

А вот абсолютно другой пример.
Эту нелепую ситуацию мне обрисовал предприниматель по имени Павел. Он и его

жена, оба – молчуны. «Попросишь жену, придя домой, xотя бы что-то да рассказать мне:
как день провела, а она в ответ. «Да нечего мне рассказывать, день как день. Ты лучше сам
что-нибудь расскажи – у тебя жизнь интересней, чем у меня. – жаловался бизнесмен и объ-
яснял. – А я такой, что из меня слова не выдавишь. Ну, не люблю языком чесать и все. Вот
и сидим дома вдвоем, как сычи. Телевизор это не то. Хочется и человеческую речь послу-
шать так, чтобы рассказчик вот здесь рядом с тобой был. Не помню уж кому из нас в голову
пришла идея – давай друзей позовем, пусть они что-нибудь рассказывают, а то и споют.
Но ведь так просто друзей позвать нельзя – надо накрыть стол: закупить еду, напитки. Один
раз накрыли стол, зазвали знакомых, потом второй, третий и так и пошло. Весело, хорошо,
гости наедятся, подвыпьют и давай языками чесать, а то и петь. Сначала под гитару, потом я
караоке купил. Мы с женой сидим, слушаем – впитываем, так сказать, людскую речь, кото-
рой самостоятельно друг друга порадовать не можем. Сначала нравилось. Потом стали заме-
чать, что наши друзья одни купили шикарную машину, другие построили загородный дом,
третьи улучшили городское жилье, а мы вроде бы и работаем, а позволить купить себе ничего
не можем. Стали разбираться: почему? Оказалось, что застолья с друзьями съедают у нас
все деньги. Выходит, что мы работаем лишь для того, чтобы кто-то наполнял наш дом чело-
веческой речью».

Когда я взглянул на лицо собеседника, а затем на принесенную им фотографию жены,
то увидел, что оба супруга имеют маленький рот: губы тонкие и короткие.

Вот такая нелепая ситуация.
Одним словом, ГАРМОНИЧНОЕ, А ГЛАВНОЕ, ПРИПОДНЯТОЕ ДУШЕВНОЕ

СОСТОЯНИЕ, КОТОРОЕ СОПРОВОЖДАЕТ ЧУВСТВО ЛЮБВИ И СПОСОБСТВУЕТ
УСПЕХУ В ДЕЛАХ, В ПЕРВУЮ ОЧЕРЕДЬ ЗАВИСИТ ОТ ВНЕШНИХ ЧЕРТ КАК ВАС
САМОГО, ТАК И ВАШЕГО ИЗБРАННИКА.
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Глава 2. Секс как залог успеха и процветания

 
Руководствуясь таким ощущением как сексуальное влечение, люди могут сдви-

гать горы, а уж если человек является предпринимателем, то для достижения мечты
обладать чьим-то конкретным телом, он способен проявлять чудеса трудоспособно-
сти и изобретательности. Женщины прекрасно осведомлены об этом и многие из них
желали бы получить в поклонники человека, который, во-первых, умел бы делать деньги,
а во-вторых, стремился бы обладать их прелестями. Тогда проблема материального благопо-
лучия данной особы была бы практически решена. Увы, некоторых представительниц пре-
красной половины человечества ждет разочарование на этом пути – их тела не столь нра-
вятся тем мужчинам, чьи финансовые возможности, напротив, нравятся им.

Чаще всего за помощью обращаются женщины, у которых полностью (или почти)
отсутствует бюст.

Я надеюсь, что эту книгу держат в руках люди взрослые, поэтому приведу без купюр
содержание женских жалоб. «Сергей Николаевич, – обращается ко мне кто-то из дам, – уве-
личьте, пожалуйста, мне бюст». «Зачем?» – интересуюсь я. «А понимаете, – следует ответ, –
я чувствую, как во время свидания с мужчиной его рука что-то ищет у меня под кофтой,
не может найти и разочарованно сползает. От этого проистекают все мои неудачи в жизни.
Если бы не моя маленькая грудь, я нашла бы себе богатого поклонника и жила бы, как у Хри-
ста за пазухой». «Я грудь не увеличиваю, – следует мой ответ, – но помочь могу. Все дело
в том, что вашу едва заметную грудь ищет не та рука. Да, да, тяга мужчины к тем или
иным женским формам зависит от формы его собственных пальцев. Если есть малень-
кая грудь, существуют и такие пальцы, обладателей которых приводит в восхищение тот
факт, что эта самая заметная деталь женского тела, как бы и незаметна вовсе». Собеседница
недоверчиво смотрит на меня, чтобы убедить ее я привожу пример. «Давайте возьмем начало
двадцатого века. Каких женщин рисовали художники? Каких снимал кинематограф? Анну
Ахматову кто только не рисовал, включая знаменитого Модильяни и новомодного Альтмана.
Вы меня извините, – обращаюсь я к собеседнице, – но ваш бюст куда более пышный, чем
у известной поэтессы и восхитительной женщины. Возможно вас смущает, что ее рисовали
новомодные художники, стремящиеся скорее эпатировать публику, чем потакать ей. Тогда
возьмем Валентина Серова – живого классика тех дней. Кого же он пишет? – балерину
Идочку Рубинштейн. Я специально держу её портрет на своем сайте. Войдите на сайт, и вы
удостоверитесь, что в состязании бюстов Идочке Рубинштейн до вас, как до Луны. А не схо-
дившая с экранов звезда немого кино Вера Холодная? Она в этом соревновании тоже вам
не соперница, и тем не менее какой успех у мужчин, какие поклонники! А теперь давайте
разберемся, почему состоятельным мужчинам начала прошлого века нравились женщины
с миниатюрным бюстом? Да потому что в тот период большая часть состоятельных людей
относилась либо к аристократам, либо к творческой интеллигенции, а у этой категории
мужчин пальцы рук чаще всего длинные и тонкие. Природа распорядилась так, что
обладателям пальцев именно такой формы нравятся женские тела, на которых бюст
почти незаметен.

Для того, чтобы вы убедились в существовании очевидной зависимости мужских при-
страстий к тем или иным женским формам, мы можем продолжить экскурс в историю. Начи-
ная с середины тридцатых годов по середину пятидесятых того же двадцатого века с совет-
ского киноэкрана не сходили такие звезды, как Орлова, Ладынина, Целиковская, Серова,
Федорова. Но если внимательно присмотреться к их комплекции, то можно заметить, что
у всех четверых она практически одинакова: средний рост и крупный бюст. Почему кино
(наиважнейшее из искусств!) отдавало предпочтение именно такому типажу? Да потому что
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именно такие тела вызывали сексуальное возбуждение, как у большинства зрителей той
эпохи, так и у влиятельных покровителей этих актрис. Что это были за мужчины? Массовым
зрителем были рабочие и колхозники. Ладонь у таких мужчин, как правило, широкая,
крепкая, пальцы средней длины. Покровителями (мужьями и не только) были влиятель-
ные люди того времени (партийные руководители, военачальники и пр.), но они тоже были
выходцами из рабочей или крестьянской среды, а значит, имели тот же тип руки. Обладате-
лям таких рук нравятся женские тела именно с крупными формами и осиной талией.
Вот и создавалось впечатление, что советские кинозвезды той поры были, образно говоря,
из одного «инкубатора».

Показательны в этом плане 90-е годы того же века, особенно их начало и середина.
Тогда на всевозможных мероприятиях, осуществляемых телевидением, чаще всего появля-
лись молодые женщины очень высокого роста («вермишелинки» – так прозвали их в народе),
потом они с экранов исчезли. В чем разгадка их появления и быстрого ухода? Не секрет,
что в ту пору многие зрелищные мероприятия финансировали представители криминальных
структур, так называемые «братки». Но вот что любопытно: у большого числа влиятель-
ных «братков» ладонь маленькая пухлая, а пальцы короткие и толстые, напоминаю-
щие сардельки. У мужчин, обладающих такой ладонью, вызывают сексуальное влече-
ние именно те дамы, которые выше их ростом. И чем больше превосходит их в росте
представительница прекрасного пола, тем сильнее она воспламеняет в них мужское
желание. А дальше мы помним: «братки» быстро влились в экономическую жизнь страны
и так же быстро из нее исчезли, а вместе с ними исчезли с телеэкранов чрезмерно высокие
молодые женщины.

Во второй половине 90-х годов порядка в стране не было, поэтому нельзя сказать, что
в каком-либо сегменте общественной жизни превалировал какой-то конкретный тип жен-
ского тела. А вот с начала века 21-го в России появилась рука, поставившая цель навести,
наконец, порядок. Эта рука, видимо, не стремилась дотянуться до всех аспектов жизни,
но вот на политической арене женские фигуры были расставлены так, чтобы обладателю
этой руки было максимально комфортно. Вы понимаете, что речь идет о Владимире Влади-
мировиче Путине. За восемь лет его пребывания у власти все женщины, занявшие серьез-
ные государственные посты (Слизка, Матвиенко и др.), своей фигурой очень напоминают
фигуру его супруги – невысокий рост и очерченость форм (так называемые «дюймовочки»).
Дело в том, что ладонь у уже бывшего руководителя государства небольшая, пальцы
тонкие и не длинные. Обладателям такой ладони нравится, когда их окружают жен-
щины, во-первых, ниже их ростом, а во-вторых, с достаточно заметными формами.

Обладательницам именно такой фигуры я бы дал совет. Если вами увлекся мужчина
с небольшой ладонью и тонкими короткими пальцами, избегайте носить в его присутствии
обувь на высоких каблуках, то есть не стремитесь, пусть временно, но стать выше ростом,
нежели ваш поклонник. Это может навсегда отпугнуть от вас такого мужчину.

Иными словами, НЕ СУЩЕСТВУЕТ ТАКОГО ЖЕНСКОГО ТЕЛА, КОТОРОЕ БЫ
ОТВЕРГАЛИ ВСЕ МУЖЧИНЫ. ПОЭТОМУ У КАЖДОЙ ЖЕНЩИНЫ СУЩЕСТВУЕТ
ШАНС НАЙТИ ПОКЛОННИКА, ГОТОВОГО СВЕРНУТЬ ГОРЫ РАДИ ТОГО, ЧТОБЫ
ОБЛАДАТЬ ЕЕ ФОРМАМИ. ДЛЯ МУЖЧИН С КОММЕРЧЕСКОЙ ЖИЛКОЙ ВАЖНО
ДЕРЖАТЬ В СВОЕМ ПОЛЕ ЗРЕНИЯ ЖЕНЩИНУ С ТАКИМ ТЕЛОМ, КОТОРОЕ ВЫЗЫ-
ВАЛО БЫ В НИХ ОСТРОЕ СЕКСУАЛЬНОЕ ЖЕЛАНИЕ. ТОГДА ЖЕЛАНИЕ ОБЛАДАТЬ
ЭТИМ ТЕЛОМ БУДЕТ СТИМУЛИРОВАТЬ ВЕСТИ АКТИВНУЮ КОММЕРЧЕСКУЮ
ДЕЯТЕЛЬНОСТЬ.

Приведу пример.
Юрий занимался предпринимательской деятельностью и весьма успешно, он был еще

достаточно молод, лет сорок, не более, когда у него умерла жена. Юрий приуныл, дела в ком-
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мерции пошли хуже: исчез стимул – так объяснял это сам мужчина. Дело в том, что покой-
ная супруга хорошо понимала, что мужа тянет к ее телу, и умело разыгрывала эту карту,
вынуждая его делать ей дорогие подарки, обновлять гардероб, возить на курорты и т. п. Муж,
конечно, периодически устраивал скандалы из-за ее больших трат, но, тем не менее, зна-
чительную часть запросов женщины удовлетворял. Причем он удовлетворял не только ее
запросы, но, конечно же, и свои. Это стимулировало его как предпринимателя. Со смертью
жены необходимость больших расходов исчезла, а вместе с ней исчезло стремление Юрия
постоянно расширять свой бизнес.

Юрий понимал, что почившую супругу надо заменить какой-то другой женщиной
и тогда к нему вернется стимул зарабатывать более значительные деньги помимо тех, кото-
рыми довольствовался лично он. Огляделся вокруг, его взгляд упал на молодую женщину,
и Юрий предложил ей руку и сердце. Избранница Юрия отдавала себе отчет в том, что выхо-
дит замуж за предпринимателя, она видела, как тот одевал и обувал покойную жену, поэтому
в своих взаимоотношениях с мужчиной стала придерживаться той же тактики: обладание
телом в обмен на исполнение ее прихотей. Но похожего эффекта не произошло – Юрий оста-
вался абсолютно безразличным к просьбам своей новой жены. Если женщина отказывала
Юрию в близких отношениях, он совершенно спокойно обходился без них или довольство-
вался услугами профессиональных жриц любви. Таким образом со вступлением в новый
брак никакого стимула работать больше и интенсивней у бизнесмена не появилось, его биз-
нес продолжал оставаться вяло текущим.

«В чем дело? – интересовался у меня Юрий. – Ведь все говорят, что у меня жена очень
симпатичная женщина, а главное, молодая, а лично мне все равно, есть она рядом или ее
нет. Ради первой жены я был готов горы свернуть, лишь бы обладать ее телом, хотя она была
и старше меня. Все говорят, что это происходит потому, что меня умершая жена не отпус-
кает. Я уже и в церковь сколько раз ходил и к различным ворожеям, а желания сексуальной
близости с новой женой как не было, так и нет».

Я оглядел самого посетителя: это был высокий крупный атлетически сложенный муж-
чина. Ладонь его руки была широкой, пальцы – длинными, но не тонкими, наоборот, внуши-
тельными. Для такого типа мужчин должны быть притягательными те женские тела, кото-
рые нельзя отнести к миниатюрным. Формы должны быть достаточно внушительными.

Затем я попросил показать мне фотографии двух женщин, о которых шла речь.
Покойная жена Юрия была рослой, обладала сильным крепким телом и крупным

бюстом. Новая избранница была небольшого роста, ее формы были хотя и изящны,
но отнюдь не внушительны. Я понял, что к этому телу мой посетитель никогда не будет
испытывать сексуального влечения, а значит, сама женщина с ее запросами никогда не ста-
нет стимулом для интенсивной коммерческой деятельности. О чем и объявил Юрию. Он
в свою очередь рассказал мне, что выбирал вторую жену, руководствуясь ее человеческими
качествами, а не своим сексуальным влечением к ней. Она была неплохой хозяйкой, неглу-
пой собеседницей, но этого оказалось недостаточно для коммерсанта – отсутствовал секс-
нерв или либидо, как это явление называл Фрейд.

Поняв, в чем дело, Юрий стал подыскивать новую спутницу жизни, поставив во главу
угла свое сексуальное влечение к ней. Когда он наконец такую нашел, его друзья ахнули:
фигура его новой избранницы была едва ли не как две капли воды похожа на фигуру его
первой жены. И вот тут-то коммерческие дела Юрия сразу пошли в гору.

Но бывают и такие ситуации, когда у мужчины существует влечение к чьим-то жен-
ским формам, существует желание работать и зарабатывать, грея себя перспективой обла-
дать этим телом, а вот ответного стремления к бурным любовным утехам у предмета стра-
сти почему-то нет.

Приведу пример.
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Аркадий влюбился в Лену. Ладонь Аркадия была средних размеров, пальцы тоже сред-
ние, не длинные и не короткие, не толстые и не тонкие. Обладателям такой ладони нравятся
женские тела роста чуть выше среднего с достаточно заметными формами. Избранница
вышеописанного мужчины как раз обладала такой фигурой. Мужчина добивался взаимно-
сти, забрасывая Лену подарками. Чтобы иметь средства для этого, он совершил головокру-
жительную карьеру у себя на фирме, пройдя путь от обычного менеджера до заместителя
гендиректора. И наконец крепость пала: Аркадий и Лена стали жить гражданским браком.
И вот тут-то у мужчины возникло полное взаимонепонимание в вопросах интимной жизни.

«Я был готов заниматься сексом со своей возлюбленной и днем и ночью, – рассказы-
вал Аркадий, оказавшись у меня на приеме. – Я был готов всячески разнообразить наши
интимные отношения, например, провести с Леной уикэнд в Париже или где-нибудь в экзо-
тической стране, был готов покупать ей всевозможное красивое белье, а главное, что именно
эти сексуальные перспективы подогревали во мне желание работать. Но вскоре я убедился,
что эта сторона жизни абсолютно безразлична для Лены. Обладательница столь желанного
для меня тела предпочитала больше слушать мои рассказы о работе, о жизни вообще, а еще
больше она любила о чем-то рассуждать сама. Могла часами говорить о кино, о тенденциях
в моде и даже о политике. Наступает ночь. Я хочу отвести ее в спальню, а она в ответ: „Давай
еще посидим, поболтаем“. И я вижу, что ей, в самом деле, приятней со мной беседовать, чем
заниматься сексом. Я когда-то прочитал в записках Джакомо Казановы такую мысль, что
высшее наслаждение для мужчины видеть, как он доставляет удовольствие женщине. Так
вот я понял, что высшее наслаждение, какое я могу доставить Лене – это проболтать с ней
всю ночь на кухне. Ей-то может быть это и приятно, но я-то хочу видеть другое, видеть, как
она будет млеть в моих объятиях. Я ее спрашиваю: может быть, я тебе не нравлюсь как муж-
чина. Она отвечает: нет, нравишься и даже очень. Тогда не пойму, почему так происходит
между нами. Видя безразличие Лены в ответ на мое стремление доставить ей сексуальное
наслаждение у меня пропадает желание работать, двигаться по карьере».

«Я постараюсь ответить вам на этот вопрос, – ответил я. – Но только позвольте мне
взглянуть на фотографию вашей избранницы, лучше всего на ту, где хорошо видно ее лицо».
Аркадий достал подходящий фотоснимок. К сожалению то, что я хотел на нем увидеть, уви-
деть не смог. Я хотел рассмотреть уши женщины, но они были скрыты под прядями волос.
Тогда я попросил собеседника вспомнить, какие они: большие или маленькие, прижатые
или оттопыренные. Аркадий сказал, что уши у Лены крупные и сильно оттопыренные. Она
стесняется своих ушей, поэтому старательно прячет их под прической. Я взглянул на уши
сидевшего передо мной мужчины. Они были маленькими и прижатыми к голове. Причина
взаимонепонимания между мужчиной и женщиной в вопросах секса лежала как на ладони.

Дело в том, что у человека с маленькими и одновременно прижатыми к голове
ушами сексуальная энергия укладывается исключительно в сексуальный канал, он
стремится доставить как партнеру, так и себе, именно сексуальные удовольствия.
У человека же, уши которого крупные и сильно оттопыренные, вырабатывающаяся
в нем сексуальная энергия направляется отнюдь не в сексуальный канал, а во все
остальные направления. Как следствие, эти люди одарены во многих областях. Для
них наслаждение – реализоваться везде, где проявился дар: в беседе, в работе, в творче-
стве. ОТСЮДА ТАКОЕ ВЗАИМОНЕПОНИМАНИЕ В ОБЛАСТИ СЕКСА МЕЖДУ ОБЛА-
ДАТЕЛЯМИ УШЕЙ СТОЛЬ РАЗНОЙ ФОРМЫ.

Именно это я и объяснил своему собеседнику, напутствовав его на будущее, что, увы,
недостаточно одного влечения к телу представителя противоположного пола, необходим
еще адекватный ответный импульс. Он будет иметь место в том случае, если уши его избран-
ницы будут такими же маленькими и прижатыми к голове, как у самого Аркадия. «А как же
Лена?» – поинтересовался он. «А ей идеально подойдет тот мужчина, который обладает
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крупным и сильно оттопыренным ухом, как у нее самой, – ответил я и добавил. – Именно
с таким партнером она сможет делиться своими взглядами на жизнь и слушать в ответ его
мысли всю ночь напролет».

Прошло время и каждый, из двух описанных мной героев, нашел для себя идеального
спутника. Аркадий теперь работает, не покладая рук, чтобы удовлетворить свои сексуаль-
ные фантазии с той, кто приходит в восторг от его изобретательности в сексе, – женщиной
с миниатюрным прижатым ушком. Лена вышла замуж за «интересного мужчину» и с ним
она может поговорить и о кино и о тенденциях в современной моде и даже о политике. Ухо
«интересного мужчины» – крупное и оттопыренное.

Причиной взаимонепонимания в области интимной жизни может служить еще один
фактор. Поговорим о нем подробнее.

Начнем с примера.
Молодой предпринимательнице Анжелике понравился мужчина по имени Матвей.

Матвей был атлетического телосложения, он профессионально занимался спортом. Правда,
состоятельным человеком его было назвать нельзя, а главное, что появления каких-то суще-
ственных статей дохода в ближайшее время у Матвея не предвиделось. Влюбленная жен-
щина сознавала это, поэтому решила самостоятельно подпитать деньгами развитие их
романа. Она решила свозить своего избранника в романтическую поездку на Бали.

«Откуда у меня взялись силы и уверенность, что я быстро заработаю деньги на две тур-
путевки, сама не знаю, – впоследствии рассказывала мне Анжелика. – Но только от мысли
провести вдвоем с Матвеем две недели в сказочном месте у меня словно крылья выросли
за спиной. Я вкалывала, как сумасшедшая, не покладая рук, не чувствуя усталости, и в назна-
ченный день и час деньги на путевки у меня были. Когда мы садились в самолет, я просто
не верила своему счастью!

Разочарования начались позже.
Бали – это место, самим Богом созданное для любви, причем именно для любви плот-

ской. Здесь все располагает к занятию сексом – природа, климат. Желание близости у меня
вспыхивает мгновенно. Не успеваешь даже понять, что именно послужило поводом. А с удо-
влетворением этого желания возникли проблемы и вот какого рода.

Я не могу сказать, что Матвей вовсе не хотел меня. Нет, хотел. Но у него сексуаль-
ная жизнь подчинялась строгому плану. В ответ на мои ласки где-нибудь посреди дня он
делал удивленные глаза и говорил: «Как, сейчас? Я же планировал секс вечером. А сейчас
надо идти осматривать достопримечательности». Если я настаивала, он, конечно, сдавался,
но я чувствовала, что тем самым я выбиваю его из какой-то жизненной колеи. На следую-
щий же день, когда наступал этот самый час, он уже сам спрашивал: «Ну, что, пришло время
заняться сексом?» Мне это было неинтересно, потому что не таило в себе неожиданности,
не являлось сюрпризом. И я чаще всего отвечала: «Нет». Тогда он опять делал удивленные
глаза и говорил: «А я решил, что ты любишь секс днем. Я запланировал, что мы не пойдем
на пляж, а останемся в номере». Я опять выбивала его из колеи. Само содержание любов-
ных игр тоже не блистало разнообразием. Если я привносила в них что-то новенькое, то при
следующей близости Матвей старательно воссоздавал предыдущую модель. Это было опять
скучно. Мне все это надоело, и я послала его к черту. Меня разозлило то, что он не старался
ни зажечь, ни удивить меня. Он вел себя со мной не как с желанной женщиной, а как с ува-
жаемым им тренером – был исполнительным, трудолюбивым и безъинициативным. Я поду-
мала: «Может это от того, что он – спортсмен?»

Я взглянул на фотографию Матвея и поправил Анжелику: «Скорей наоборот – Матвей
стал спортсменом, потому что он от природы исполнительный, трудолюбивый и безъиници-
ативный». А дальше я пояснил: «Таким делает его тяжелый овальный подбородок. Люди
с подбородком такой формы все в жизни регламентируют, даже секс». Собеседница зако-
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лебалась. «А может быть это правильно, когда жизнь разложена по полочкам? Может быть,
нельзя жить так импульсивно, как я – что в голову взбрело, то немедленно подавай на блю-
дечке?» Я возразил: «Жить можно и так, как живет Матвей, и так, как живете вы. Не надо
только двум таким разным людям жить вместе, особенно, если основным связующим зве-
ном является сексуальное влечение. У вас разный подход к этому занятию». «А как бы зара-
нее знать, у кого какой подход? – поинтересовалась молодая женщина. – А то после осечки
с Матвеем я уже боюсь вновь зарабатывать деньги на отдых с мужчиной. А ведь у меня это
неплохо получалось. Я понимаю, что из-за страха следующей неудачи я сейчас попросту
теряю деньги». «У вас не будет „осечки“, если в следующий раз вы поедете отдыхать вдвоем
с молодым человеком, подбородок которого в точности повторяет ваш собственный – ост-
рый и слегка выдвинутый вперед».

Одним словом, для взаимопонимания в «брачных играх» надо, чтобы подбородки
обоих партнеров имели одинаковую форму.

Итак, подведем итог: ТО СОСТОЯНИЕ, КОТОРОЕ МЫ ПРИВЫКЛИ ОХАРАК-
ТЕРИЗОВЫВАТЬ КАК ЛЮБОВЬ, ЕСТЬ НИ ЧТО ИНОЕ КАК СОСТОЯНИЕ ИДЕАЛЬ-
НОГО ЭНЕРГООБМЕНА С КОНКРЕТНЫМ ПРЕДСТАВИТЕЛЕМ ПРОТИВОПОЛОЖ-
НОГО ПОЛА, УСУГУБЛЕННОЕ СЕКСУАЛЬНЫМ ВЛЕЧЕНИЕМ К НЕМУ.
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Глава 3. Облик фортуны

 
Я думаю, читатель понял, что после того, как узнаешь основные черты своего идеаль-

ного партнера, следующий шаг – это составление его фоторобота. Да, действительно, такая
услуга существует у меня на сайте1

А теперь о том, зачем нужно знать, как выглядит человек, с которым у тебя имеет место
состояние идеального энергообмена.

Это нужно, во-первых, для того, чтобы в случае утраты партнера, который давал
тебе прекрасное состояние влюбленности и связанного с ним успеха в делах, не ставить
крест на собственной личной и деловой жизни: мол, такого чувства у меня уже не будет,
зачем тогда жить, ради чего интенсивно трудиться? Надо помнить, что в окружаю-
щем мире существует достаточное количество людей, обладающих теми внешними
данными, которые способствуют возникновению того самого прекрасного внутреннего
ощущения, названного любовью. Надо только приняться искать именно такого чело-
века.

Так у Тамары Федоровны, успешной предпринимательницы, муж погиб в автомо-
бильной катастрофе. Надо сказать, что семья у этой женщины была идеальной. Возвра-
щаясь с работы домой, Тамара Федоровна знала, что обретет рядом с мужем душевный
покой и наберется сил для нового трудового дня, который обязательно будет успешным.
После смерти мужа она ощутила внутри себя пустоту. Ничто не гармонизировало ее, ничто
не наполняло силой. Женщина стала раздражительной, быстро уставала. Дела в бизнесе
пошли хуже. Подруги и партнеры по бизнесу говорили ей, что надо взять себя в руки, надо
воспрять, но женщина стояла на своем: «Удачу мне приносил муж. Мужа не стало, и фортуна
повернулась ко мне спиной». Ко мне Тамару Федоровну тоже привели ее друзья. «Может
быть, вы что-то посоветуете?» – с надеждой спросили они меня.

Я попросил женщину показать мне фотографию своего умершего супруга. Его фото-
снимок всегда был с собой у вдовы. Когда я сопоставил внешние данные предприниматель-
ницы и ее мужа, то убедился, что погибший мужчина обладал именно той внешностью,
которая в сочетании с внешностью самой женщины вызывала в последней, то внутреннее
состояние, которое и приносило ей удачу в делах. Я объяснил Тамаре Федоровне, что любовь
проистекает из определенного сочетания внешних черт мужчины и женщины и, дабы она
поверила мне, предложил ей заказать фоторобот своего суженого. Когда художник выдал ей
портрет человека, в котором она узнала черты своего безвременно ушедшего супруга, жен-
щина сама сообразила, что ей теперь надо делать для того, чтобы вернуть радость жизни
и успех в делах – надо искать мужчину с внешними данными, аналогичными тем, кото-
рыми обладал покойный муж. К поиску подключились ее подруги и даже коллеги по работе,
и вскоре мужчина с такой внешностью был найден.

«Я удивилась, когда в первый раз оказалась с ним рядом, – делилась впоследствии
впечатлениями Тамара Федоровна. – У меня в душе возникло то же самое состояние, которое
присутствовало все те годы, когда был рядом супруг, состояние, в котором ко мне всегда шла
удача. Я даже как-то заметно преуспела в делах в этот день». Через небольшой промежуток
времени моя посетительница и ее новый друг стали жить под одной крышей, и к Тамаре
Федоровне разом вернулись и радость жизни, и успех в делах.

Вторая причина, из-за которой надо знать, как выглядит твой суженый, следую-
щая: Не следует рассчитывать на то, что жизнь с человеком, с которым у тебя имеет
место идеальный энергообмен, будет протекать идеально гладко. Здесь могут быть

1 www.love-money.ru
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и ссоры и даже попытки разрыва отношений. Так вот для того, чтобы принять пра-
вильное решение во время таких размолвок, следует знать, кем для тебя является тот
человек, который находился рядом. Если он способствует нормализации энергообмена
твоего организма, следует не спешить расставаться с ним, а если нет, тогда другое дело.

У Татьяны Анатольевны, сетевого лидера, муж был простой шофер. Подруги говорили
женщине: «Да на что он тебе нужен? Неужели ты себе лучше не найдешь?» Под влиянием
таких слов бизнесменка часто устраивала мужу скандалы, упрекала его в отсутствии образо-
вания, в низких (по сравнению с ней) заработках, грозилась уйти, а то и уходила на несколько
дней жить к приятельницам, но потом все-таки возвращалась назад. «Что-то меня все время
к моему шоферу тянет, – жаловалась она мне, и сама же объясняла причину. – Наверное, это
происходит потому, что у меня не хватает решимости разом порвать все отношения и начать
свою жизнь заново. Нет, мне с ним хорошо, комфортно и дела лучше идут, когда он рядом,
а не когда мы в ссоре. Да вот только все вокруг говорят, что он мне не пара. Меня знакомили
с „подходящими женихами“, у них и образование и статус в обществе, но вот только неком-
фортно мне с ними. Что делать? Может быть, все-таки порвать с мужем и начать строить
свой новый брак? Дело в том, что из-за такого шаткого состояния в семье и в бизнесе дела
идут через пень-колоду».

Я посоветовал Татьяне Анатольевне не спешить с разрывом, а сначала заказать фото-
робот своего суженого и идеального партнера, сличить его черты с чертами собственного
мужа и, если они будут сильно отличаться, то уже тогда принимать решение о расторже-
нии брака. Татьяна Анатольевна послушала мой совет и заказала фоторобот. Ее удивлению
не было предела, когда черты человека, которые выдал художник, и черты ее мужа совпали.
«Что делать?» – спрашивала она у меня. Я ответил: «Лучше всего прекратить слушать своих
подруг, прекратить устраивать скандалы мужу, а с удвоенной силой заняться делом, потому
что рядом с вами находится человек, который приносит вам удачу. Нельзя не использовать
такой подарок судьбы». Татьяна Анатольевна послушала мой совет, прекратила внутренние
метания и с головой ушла в бизнес. Результат не замедлил сказаться: ее заработки удвои-
лись2.

И третья, наверное, главная причина, зачем надо представлять, какой внешний
облик у твоего суженого, состоит в том, чтобы никогда не терять надежду на личное
счастье и успех в делах. Как бы трудно не складывалась жизнь, надо знать, что на свете
существует человек, с которым все будет иначе: будет прекрасное состояние души, спо-
койное и возвышенное, будет стабильный успех в коммерции.

Екатерина открыла салон красоты. Дела шли не шатко и не валко. Сначала хозяйка
салона списывала неудачи на козни своих конкурентов, на отсутствие надлежащего обору-
дования, на нехватку квалифицированных мастеров. Но потом она поняла, что причина кро-
ется в ней самой, точнее в ее одиночестве. Женщина была не замужем, и даже мужчины для
эпизодических встреч у нее не было. «Откуда я его возьму? – рассуждала Екатерина. – Если
я весь день на работе, а там вокруг меня одни женщины: и клиентки, и персонал. Может мне

2 У читателя, возможно, сложилось подозрение, что, руководствуясь благими намерениями, например, во имя сохра-
нения существующей семьи создатели фоторобота суженого сознательно выдают на руки заказчикам портреты, которые
как две капли воды похожи на тех людей, которые в настоящий момент находятся с ними рядом. Спешу заверить, что это
не так. Во-первых, лично я вообще не умею рисовать, поэтому не смогу создать мало-мальски удовлетворительного порт-
рета. Я прибегаю к услугам профессионального художника. Художник же никогда не вступает в контакт с заказчиком. Он
просто не знает о его проблемах. Он не имеет информации о наличии или отсутствии у последнего мужей (жен), спутников
жизни. Тем более, он лишен возможности видеть их фотоизображения или лицезреть вживую. Художник пользуется шиф-
ром, который превращает фотоизображение, минуя обратившегося к нам человека, в фоторобот идеального подходящего
ему спутника жизни. Так что заказчик получает абсолютно объективные сведения о том, кто в идеале должен находиться
рядом с ним. Как поступить в дальнейшем, обладая этой информацией, – это личное дело человека, обратившегося к нам
за такой услугой.
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вообще и на роду-то не написано женское счастье – мать одна меня вырастила, а ее в свою
очередь тоже растили без отца. Опыт совместной жизни с мужчинами был, да что-то уж
очень горький. Повторения не хочется».

С такими мрачными мыслями женщина пришла ко мне. Пришла, как сама призналась,
для того, чтобы окончательно убедиться в том, что в личной жизни ей ничего не светит и пре-
кратить, хотя в тайне, но надеяться. Мол, так нам написано на роду: ведь и мать и бабушка
были одинокими. Я продиагностировал родовую ветвь и не обнаружил аномальных про-
грамм, которые могли бы служить причиной безбрачия, как самой женщины, так и ее род-
ственниц. Другое дело, что род деятельности родственниц Екатерины был таким, что фор-
мировал исключительно женское окружение: они были портнихами – женскими мастерами.
Таким образом, все три родственницы не имели возможности найти свою вторую половину
методом проб и ошибок – слишком уж мало было проб. А те пробы, что все-таки были, ока-
зались неудачными просто в силу статистики.

Я объяснил Екатерине, что не следует пытаться создавать семейный очаг едва ли
не с первым попавшимся мужчиной, руководствуясь опасением, что второго случая может
и не представиться. Такие попытки чаще всего обречены на неудачу, а неудачи порождают
неверие в успех. Мужчина, с которым даже с первой попытки может сложиться семейный
альянс, должен обладать строго определенными внешними чертами. Я предложил Екатерине
воспользоваться моей услугой и узнать, как должна выглядеть ее вторая половина, а затем
попытаться выстроить отношения только с теми представителями сильного пола, чья внеш-
ность соответствует произведенным нами расчетам.

Женщина откликнулась на предложение составить фоторобот суженого и, когда
в толпе мелькнул человек с изображенными на портрете чертами, Екатерина быстро нашла
предлог задержать на себе его внимание. «Как только я заговорила с этим мужчиной, то сразу
почувствовала незнакомое мне раньше состояние, во-первых, мне стало спокойно на душе,
во-вторых, я почувствовала внутреннюю уверенность, – впоследствии вспоминала владе-
лица салона красоты. – Я легко разговорилась с незнакомцем, и как-то само собой получи-
лось, что он попросил номер моего телефона. А дальше мы быстро поняли, что нам хорошо
вдвоем, стали встречаться, и вскоре я переехала к нему жить. Теперь я другая – спокойная,
жизнерадостная, а главное, абсолютно уверенная в успехе своего коммерческого предпри-
ятия. Теперь дела моего салона красоты и все прочие мои дела идут в гору. Жалею лишь
об одном, что столько лет думала, будто бы личное счастье не для меня».

Читателя, конечно, интересует вопрос: ну, допустим, мы знаем, как выглядит человек,
с которым нас ждет то полноценное состояние, в котором мы можем достичь своего энерге-
тического максимума, столь необходимого для успеха в бизнесе, а как нам найти обладателя
заветных черт? Неужели брать фоторобот, выходить с ним на улицу и искать в толпе обла-
дателя аналогичного лица?

Конечно, ничего этого делать не надо.
Для того, чтобы помочь тем, кто стал на путь поиска своей второй половины, я

создал поисковую систему в Интернете. Теперь любой человек, стремящийся найти
партнера со строго определенной внешностью и подходящей датой рождения, войдя
на сайт, отыскивает на главной странице услугу «Знакомства», «проваливается»
на нее, а дальше, прежде чем быть зарегистрированным, он оставляет данные о себе,
в том числе и о собственных чертах лица, дату своего рождения и имя. Так происходит
с каждым пользователем услуги «Знакомства». А дальше поисковая система подби-
рает того человека, из числа зарегистрированных на сайте, чьи внешние данные, дата
рождения и имя являются именно теми, которые составят идеальный альянс с вновь
вошедшим пользователем и в результате выдает ему e-mail идеального для него спут-
ника жизни.
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Приведу пример.
Виктор нашел работу за рубежом, а конкретно в Австрии. Вид на жительство тоже

получил. «Жизнь удалась!» – констатировал он. Вот и решил мужчина наконец-то обзаве-
стись семьей. Виктору было тридцать пять лет. По опыту своих знакомых, также обосно-
вавшихся в Европе, он знал, что жениться на коренных австрийках, немках, француженках
и прочих европейках не следует – уж слишком отличается их менталитет от менталитета
русского человека, слишком разнятся взгляды на жизнь. Виктор решил жениться на сооте-
чественнице, которая будет согласна жить вместе с ним за пределами Родины

Поиск таких особ, как правило, осуществляется через Интернет. Виктор принялся
за активную переписку. Россиянок (особенно из глубинки), которые мечтают выйти замуж
за рубеж (а уж тем более в Европу), можно, образно говоря, косой косить, поэтому отклик-
нувшихся на предложение Виктора было много. Наиболее приглянувшихся мужчина при-
глашал пожить в его доме в европейской стране, втайне надеясь, что именно эта гостья и ста-
нет впоследствии его постоянной спутницей жизни. Но, увы, никто в апартаментах Виктора
не задерживался надолго. С одной из дам они постоянно ссорились по каждому пустяку,
вторая абсолютно не устраивала его в постели, третья никогда не закрывала рта и так уто-
мила мужчину своей болтовней, что у него имел место нервный срыв.

Виктор почти отчаялся найти подходящую спутницу жизни при помощи Интернета,
но кто-то из друзей посоветовал ему зайти на мой сайт и воспользоваться услугой «Знаком-
ства». Прошел почти год прежде чем поисковая система выдала мужчине е-mail той предста-
вительницы прекрасной половины человечества, внешние данные которой гарантировали
устойчивые и продолжительные отношения с тем типом мужчины, к которому принадлежал
Виктор. Наш герой на этот раз не стал приглашать женщину к себе, а сам приехал в Коломну.
(Именно в этом городе проживала та, чей e-mail выдала поисковая система.) На обратном
пути Виктор заехал в Москву и зашел ко мне. «Удивительно, но как только мы с Таней (имя
избранницы. С. П.) увидели друг друга, сразу почувствовали какую-то теплую волну, и нам
стало уютно вдвоем, – делился своим впечатлением жених. – Договорились, что через месяц
она прилетит ко мне в Зальцбург, возможно, уже навсегда».

Через полгода Виктор и Татьяна поженились. Они счастливы
Или другой случай.
Антонина не хотела работать. У молодой женщины было высшее образование и золо-

тая школьная медаль, да вот только никакого призвания делать карьеру или создавать свой
бизнес она не чувствовала. «Мне куда как приятней заниматься домашними делами», –
честно признавалась она. «Ты что, с ума сошла, – нападали на нее родители и друзья. –
Сегодня надо иметь в руках дело, которое даст тебе деньги на кусок хлеба». Умная женщина
понимала правоту их слов, но вот желания трудиться у нее не прибавлялось. Для того, чтобы
разобраться, как ей жить, Антонина пришла ко мне.

Я уверил женщину в том, что она может прожить жизнь в полном достатке, и не рабо-
тая. «Надо только подобрать себе в мужья предприимчивого мужчину, которому бы вы при-
носили удачу на коммерческом поприще». – заключил я. «А откуда его взять?» – поинтересо-
валась посетительница. Тогда я и посоветовал ей заглянуть на сайт и обратиться за помощью
к поисковой системе, не забыв указать при регистрации, что вы не стремитесь работать сами,
а хотите, чтобы вас содержали. Посетительница так и сделала.

Поскольку Антонина появилась на свет под зодиакальным знаком Водолей, то поиско-
вая система выдала ей многочисленные электронные адреса тех мужчин, кто родился под
знаком Льва, Овна или Стрельца. Завязалась переписка, перешедшая в очные встречи, после
которых сразу несколько мужчин предложили Антонине совместное проживание, заверив,
что они полностью берут на себя материальное обеспечение, как самой женщины, так и сов-
местных детей, если таковые появятся. «Когда ты рядом, у меня очень хорошо идут дела, –
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заверяли мужчины. – Твоя зарплата ничто в сравнении с теми деньгами, которые можем зара-
ботать мы». Антонина некоторое время поколебалась, а затем вручила свою руку и сердце
одному из претендентов. С этого момента дорогу на работу она забыла, но при этом не бед-
ствует.

Была и еще одна причина, подтолкнувшая меня создать на сайте услугу «Знакомства».
Я неоднократно писал о том, что сексуальный партнер может влиять на приток (или
отток) денег в силу сочетания знаков зодиака. Кто-то из людей хочет трудиться сам
и ему хочется, чтобы его старания превращались в звонкую монету. Ему нужен рядом
такой партнер, который обеспечивал бы приток денег. Есть люди, которые, напро-
тив, хотели бы не работать сами, а создавать домашний уют для своего трудолюби-
вого спутника. Таким людям нужен рядом человек, который будет, образно говоря,
«заводиться» от их энергии, а затем сворачивать горы. Результаты подвигов спутника
(конечно, в их материальном выражении) должны способствовать исполнению жела-
ний и самого «источника вдохновения». Решить эту задачу, то есть, помочь «трудого-
ликам» и «вдохновителям» найти друг друга в кратчайший срок могла только специ-
альная поисковая система. Никак иначе сделать это было нельзя.

Сергей Давидович очень хотел иметь собственного ребенка. Дело в том, что в ран-
ней молодости он вступил в брак с женщиной, у которой уже было двое детей от преды-
дущего замужества. Супруги планировали завести собственное дитя, благо материальное
положение мужчины тогда позволяло об этом мечтать. Сергей Давидович был военнослужа-
щим, а в СССР это была обеспеченная прослойка населения. Неожиданно СССР распался,
офицеры стали получать гроши, и мечта так и осталась неосуществленной в силу возник-
ших финансовых трудностей. Годы шли, Сергей Давидович продолжал служить в Воору-
женных Силах, и вскоре из-за возраста супруги стало и вовсе невозможным заиметь еще
одного ребенка, находясь в существующем браке. Семейная жизнь дала трещину.

Распад семьи совпал у Сергея Давидовича с демобилизацией из Вооруженных Сил.
Он решил заняться бизнесом и одновременно поиском партнерши для нового брака. Глав-
ным критерием отбора претендентки служила молодость женщины, ведь она была должна
не только родить Сергею Давидовичу ребенка, но и успеть поставить его на ноги. Мужчина
стал встречаться с молодыми дамочками и одновременно заниматься коммерцией. Для того
чтобы произвести впечатление на молодых особ, моему герою, который был уже не молод,
требовались деньги и в больших количествах. Ему было нужно жилье, потому что суще-
ствовавшую квартиру он оставил семье, был нужен престижный автомобиль. Все это Сер-
гей Давидович приобрел в кредит. Он рассчитывал на то, что энергия, исходящая от моло-
дой женщины, даст ему, мужчине средних лет, столько сил, что он быстро заработает деньги
и вернет долг. В действительности же ничего похожего не происходило.

Молодые женщины, то одна, то другая, селились в доме новоиспеченного коммерсанта,
но их присутствие рядом никак не влияло на ход коммерческих дел в лучшую сторону. Каж-
дое начинание Сергея Давидовича терпело фиаско.

В такой ситуации мечта завести ребенка казалась абсурдной. Что мог мужчина оста-
вить ему в наследство кроме своих долгов? Череда неудач заставила бывшего военного усо-
мниться в правильности избранной цели. «А может мне вообще не следует иметь собствен-
ных детей?» – подумал мужчина.

Этот вопрос он задал мне, когда оказался на приеме. Я продиагностировал фотогра-
фию визитера, фотографии его родных и высказал свое мнение: собственных детей мужчине
иметь можно и даже нужно! «Тогда в чем дело? – недоумевал Сергей Давидович. – Почему
у меня такая жуткая ситуация с бизнесом? А главное, что с каждой новой женщиной, которая
поселяется у меня в доме, дела идут все хуже и хуже».
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Я попросил посетителя назвать дату своего рождения. Мужчина по знаку зодиака ока-
зался Рыбой. Тогда я попросил его припомнить даты рождения тех женщин, которые прожи-
вали у него в доме на правах гражданской жены. Собеседник вспомнил, что одна из них была
Девой, вторая – Козерогом, а третья – Скорпионом. Ситуация прояснилась: представитель-
ница каждого из трех зодиакальных знаков при тесном контакте отнимала успех у того, кто
родился под знаком Рыбы. Я посоветовал Сергею Давидовичу воспользоваться поисковой
системой на сайте, размещенной в разделе «Знакомства». При этом пользователю в процессе
регистрации предстояло ответить на вопрос – он хочет зарабатывать самостоятельно или
хочет, чтобы его содержали? Потому что в первом случае поисковая система станет выда-
вать электронные адреса тех женщин, которые будут приносить успех Сергею Давидовичу,
а во втором случае он получит адреса тех, кому будет приносить удачу уже он. У самого же
мужчины во втором случае дела пойдут настолько плохо, что ему лучше вовсе не заниматься
бизнесом, а жить за счет средств, зарабатываемых предприимчивой успешной спутницей.
Сергей Давидович, конечно же, выбрал первый вариант. Поисковая система выдала ему элек-
тронные адреса тех молодых особ, кто появился на свет под знаками Стрелец, Лев, Овен
и Весы. Сергей Давидович вступил с каждой из дам в активную переписку, и вскоре одна
из них переехала к нему жить. Это была женщина, рожденная под знаком Лев. По словам
мужчины с ее появлением в доме дела в бизнесе пошли заметно лучше. Постепенно биз-
несмен стал активно гасить долги, а когда почувствовал, что недалек тот день, когда он выпу-
тается из кабалы, сделал своей спутнице предложение узаконить их союз и завести ребенка.
Спутница с радостью согласилась. Сейчас у Сергея Давидовича подрастает сын, а бизнес
идет в гору.

В таком виде система просуществовала несколько лет и выявила свои недостатки.
Главный недостаток состоял в следующем: для того, чтобы найти обладателя более чем
десятка конкретных параметров (цвет глаз, форма носа, знак зодиака, имя и прочее),
нужно огромное количество зарегистрированных пользователей. В противном случае ждать,
пока в системе зарегистрируется подходящий человек, приходилось по нескольку месяцев.
И когда такой человек, в конце концов, отыскивался, то утрачивалась актуальность его появ-
ления в жизни пользователя. Тот, кто обращался к поисковой системе, несомненно, рассчи-
тывал на сиюминутную отдачу. И это правильно.

Тогда я решил пойти по другому пути. В жизни часто бывает, что люди сходятся друг
с другом, не обладая стопроцентным совпадением требуемых черт. Каждый ищет то, что ему
сейчас не хватает в жизни: кому-то приподнятого настроения, кому-то наоборот внутренней
гармонии, кому-то сексуального градуса и т. д. Поэтому я решил разбить услугу на этапы.
Теперь поисковая система ищет не обладателя сразу всех требуемых черт, а лишь тех
людей, которые выполнят в жизни пользователя строго конкретную функцию, напри-
мер, поднимут настроение или, наоборот, умиротворят, притянут деньги или вызовут
сексуальное влечение. Поисковой системе не составляет труда немедленно выдавать поль-
зователю координаты таких людей, причем в достаточно большом количестве. Тот, кто обра-
тится к этой услуге, может немедленно вступать в контакты с требуемыми людьми. Перепи-
сываясь по электронной почте, встречаясь очно, человек чувствует, что он не стоит на месте,
а продвигается шаг за шагом к решению имеющейся проблемы посредством оптимальной
организации своей личной жизни.

Приведу пример.
Так Валерий почти год находился под следствием. Затем его выпустили. Бизнес

за время принудительной изоляции рухнул. Рухнула и семья. Мужчине надо было начинать
все сначала. Но многие месяцы, проведенные в заключении, сильно изменили мужчину.
У него не было в достатке собственных сил для того, чтобы начать все заново. Требова-
лась помощь извне. Валерий был кареглазым, поэтому я посоветовал ему в первую очередь
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использовать возможность поисковой системы на сайте для того, чтобы вступить в контакт
(естественно, очный) с теми представительницами прекрасного пола, кто обладал глазами
серого, синего или голубого цвета. У таких женщин природная энергия в избытке, и они
щедро делятся ею с тем, кто находится рядом. Валерий при регистрации обозначил себя
как пользователя с теплым цветом глаз, и система засыпала его электронными адресами тех
девушек, цвет чьих глаз был холодным. В результате завязавшейся переписки мужчина стал
встречаться сразу с несколькими из них и, по его собственным словам, вскоре почувствовал
в себе силы начать строить жизнь заново. Правда встречи с многочисленными женщинами
отнимали у него много времени, и мужчина попросил меня помочь ему сократить их число
без снижения его энергопотенциала. Я посоветовал в дополнение к своему цвету глаз ввести
в поисковую систему еще и форму носа. У пользователя нос был курносым. Теперь поиско-
вая система выдавала Валерию электронные адреса одновременно сероглазых и курносых
спутниц. Конечно, их было меньше, чем только сероглазых, но зато встречи с такими жен-
щинами давали куда более мощный приток энергии в организм Валерия.

Мужчина констатировал, что теперь сил у него достаточно для того, чтобы начать соб-
ственный бизнес. Естественно, он был наслышан о том, что сексуальный партнер сильно
влияет на ход дел самого коммерсанта. Успех в делах зависит от правильного сочетания
зодиакальных знаков бизнесмена и его спутницы. По зодиаку Валерий был Овен, поэтому,
когда он ввел этот параметр, поисковая система стала выдавать ему координаты тех особ
женского пола, кто был рожден под знаками Весы, Близнецы, Водолей (при условии, что
их глаза были серого, синего или голубого цвета, а нос вздернут вверх). В результате кон-
такта с такими дамами коммерческие начинания мужчины пошли успешно. Но успех надо
развивать, а для этого надо уделять больше и больше времени будущему, а не любовным
свиданиям. Тогда Валерий принял решение жить гражданским браком с такой женщиной,
которая была бы способна одна решать все проблемы его энергетики. «Но как правильно
выбрать одну единственную?» – обратился ко мне с вопросом мужчина. Я посоветовал ему
ввести в систему форму своего подбородка и своего уха. Подбородок у мужчины был ост-
рый и выдвинутый вперед, а ухо маленькое и сильно прижатое к голове. Теперь поисковая
система выдала всего два адреса тех представительниц прекрасного пола, кто в дополнение
к вышеперечисленным требованиям обладал еще острым подбородком и маленьким прижа-
тым ушком. Из них двоих Валерий и выбрал себе гражданскую жену.

Весь этот процесс занял у мужчины полтора года. Если бы Валерий сразу задал все
параметры, необходимые для поиска идеальной спутницы жизни, он мог все это время пре-
бывать в ожидании, когда подходящий человек зарегистрируется в базе данных. Мужчина
сидел бы, сложа руки, в подавленном состоянии духа. Дифференцированный поиск позво-
лил ему умело распорядиться этим временем: воспрять душой после постигшей его непри-
ятности и наладить бизнес.

Читатель, надеюсь, и сам понял, что, ЕСЛИ ПРИ ДИФФЕРЕНЦИРОВАННОМ
МЕТОДЕ ПОСТЕПЕННО СУЖАТЬ ЗОНУ ПОИСКА, ТО МОЖНО, В КОНЦЕ КОНЦОВ,
«ВЫЧИСЛИТЬ» ЧЕЛОВЕКА, ОБЛАДАЮЩЕГО БОЛЬШИНСТВОМ ТЕХ ЧЕРТ, КОТО-
РЫЕ НЕОБХОДИМЫ ВАШЕМУ СПУТНИКУ ЖИЗНИ ДЛЯ ТОГО, ЧТОБЫ ВЫ РЯДОМ
С НИМ РАСЦВЕЛИ, КАК РОЗА.

Бывают случаи, когда пользователь поисковой системы, получив e-mail подходя-
щего ему партнера, не знает, как вступить с ним в диалог, дабы не быть отвергнутым.
В своей книге «Думай и богатей по-русски-3» я писал, что, исходя из внешних черт
человека, можно всегда просчитать к нему ходы. Эту методику я перенес на сайт в виде
системы подсказки, в какой форме надо обращаться к своему адресату (исходя из его
внешних черт), чтобы ваше обращение вызвало в нем самые, что ни на есть, положи-
тельные эмоции.
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У Алексея стоял вопрос об отчислении из ВУЗа. Это было трагедией для его семьи, так
как на него, старшего сына, родители возлагали большие надежды. Дело в том, что родители
Алексея были предпринимателями в одном из городов, находящихся за Полярным кругом.
Они были уже немолоды и надеялись передать свой бизнес в руки старшему сыну, который
учился в Москве на экономиста. Сказать, что Алексей был разгильдяем, нельзя. Он самосто-
ятельно поступил на бюджетное отделение, отучился на отлично два курса, а затем у него
вдруг угас интерес не только к учебе, но и к жизни вообще. Он стал быстро полнеть, пере-
стал ходить на занятия. Чем объяснить произошедшие перемены не знали ни сам молодой
человек, ни преподаватели ВУЗа, ни родители. Последние и обратились ко мне с вопросом,
что происходит с их сыном?

Когда я продиагностировал фотографию юноши, то дал однозначный ответ: в муж-
чине не разбужен сексуальный интерес, а значит, нет стимула учиться, ходить в институт
хотя бы для того, чтобы привлечь к себе внимание девушек. В девятнадцать лет для того,
чтобы покорять сердца однокурсниц, молодой человек может буквально сворачивать горы,
а у Алексея почему-то заблокирован интерес к женщинам. «Это я его заблокировала, – всту-
пила в разговор мать студента. – Я строго-настрого напутствовала Алешку: пока не закон-
чишь институт – никаких девочек. Боялась, что он вместо учебы будет с девчонками раз-
влекаться. Так и говорила ему по телефону и в каждый свой приезд: „Ты в Москву приехал
учиться, а не шуры-муры крутить“. А он у меня мальчик послушный». «А получился обрат-
ный эффект, – подвел итог я. —Вместе с интересом к женщинам у парня исчез интерес
к жизни вообще и к учебе в частности». «Что делать?» – прозвучал вопрос. «Пробуждать
интерес» – последовал ответ. «Но как Алексею познакомиться с девочкой? – забеспокоилась
мать студента. – Ведь просто подойти и начать заигрывать он не сможет». «Молодежь сей-
час решает эту проблему через сайты знакомств» – подсказал я. «Но я уверена, что Алексей
даже не знает, что надо написать девушке для того, чтобы произвести на нее впечатление» –
с досадой произнесла родительница. «А вот в этом случае я советую вашему сыну восполь-
зоваться разделом „Знакомства“ уже на моем сайте. Поисковая система не только подберет
ему идеальный предмет для ухаживаний, но и выдаст подсказку, как, образно говоря, „под-
бивать клинья“ именно к этой девушке, основываясь на ее внешних данных».

Алексей по совету родителей так и сделал. Тип женщины, который компьютер выдал
молодому человеку, был следующий. Глаза – карие, нос – «орлиный клюв», то есть, слегка
загнут вниз, дата рождения между 20-м июля и 1-м августа, ухо большое, оттопыренное.
Отсюда следовали такие подсказки. Кареглазой женщине необходимо пообещать, что в гря-
дущем союзе ее не будут утруждать работой не только на производстве, но и по дому. Обла-
дательницы носа, загнутого вниз, охотно «ведутся» на обещания вкусно и сытно есть, иметь
много дорогих украшений и того, что может служить предметом для людской зависти: квар-
тира в центре города, редкая марка автомобиля, знакомство с известными людьми и т. п.

Женщина, рожденная в промежуток между 20-м июля и 1-м августа, чувствует душев-
ный полет тогда и только тогда, когда она абсолютно уверена в своем завтрашнем дне (а кон-
кретно в материальном благополучии). Люди с крупными оттопыренными ушами очень
любят рассказывать о себе или же делиться почерпнутыми где-то знаниями.

Руководствуясь этими рекомендациями, молодой «ботаник» (совместно с родителями)
стал составлять свои письма женщинам, чьи электронные адреса выдала ему поисковая
система. Он писал, что девушка его мечты ни в коем случае не должна работать, должна
иметь дома прислугу, писал о том, что мечтает дарить ей целые комплекты драгоценностей,
жить в престижном районе Москвы и тусоваться в компании известных людей. Расписывал,
что его профессия очень востребована и высокооплачиваема сейчас, а в грядущем будет вос-
требована еще больше, поэтому материальных невзгод просто не может быть. А главное он
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просил своих адресатов больше писать о себе, о своих мыслях, планах, взглядах на жизнь
или на текущие события.

Велико было удивление Алексея и его родителей, когда в ответ на эти незамысловатые
письма посыпались восхищенные отклики. Каждая дама была уверена, что переписывается
с мужчиной своей мечты. Она высылала свои соблазнительные фотки и требовала поско-
рей встретиться очно. Алексей почувствовал интерес к себе у представительниц прекрас-
ной половины человечества, и организм мужчины откликнулся должным образом. «Сексу-
альный градус» заставил юношу меньше есть. Алексей, будучи воспитанным, правдивым,
не мог не соответствовать тем обещаниям относительно грядущего материального благопо-
лучия, которые раздавал в письмах – он начал усердно учиться и даже устроился на работу.
Поэтому, когда дело дошло до очных встреч с девушками, то он уже мог себе позволить
и подарок, и поход в кафе. Одним словом, личная жизнь молодого человека нормализова-
лась, и вопрос об его отчислении из ВУЗа отпал сам собой.

ЗНАНИЕ ТОГО, КАКОЙ ПРЕДСТАВИТЕЛЬ ПРОТИВОПОЛОЖНОГО ПОЛА ПРИ-
НЕСЕТ ТЕБЕ УДАЧУ, СПОСОБНОСТЬ ОТЫСКАТЬ ЕГО В КРАТЧАЙШИЙ СРОК, УМЕ-
НИЕ ПРОБУДИТЬ К СЕБЕ ВЗАИМНОЕ ЧУВСТВО – ВОТ СЛАГАЕМЫЕ УСПЕХА, КОТО-
РЫЙ БАЗИРУЕТСЯ НА ТАКОМ ЯВЛЕНИИ, КАК ЛЮБОВЬ.
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Глава 4. Поиск фортуны

 
А теперь поговорим о том, кому и как лучше всего осуществлять поиск своей второй

половины, и какие нюансы надо учитывать для того, чтобы союз оказался продуктивным.
Особенность времени и места удачного поиска партнера для брака зависит

от того, каким ребенком по счету вы появились на свет.
Первый ребенок3

Если вы абсолютно уверены, что вы – первый ребенок, знайте, что вам легче
всего найти своего суженого на работе. Если вы – девушка, то ваша задача вовсе
не бегать сломя голову, в поисках мальчиков, чтобы выскочить замуж, опередив своих
подружек. Если хотите, чтобы брак был единственным и удачным, надо в первую
очередь завести роман с профессией. Надо пытаться освоить какую-либо профессию,
получить соответствующее образование, найти место работы и утвердиться на нем.
Где-то на этом пути девушка – первый ребенок удачно выходит замуж. Причем она
находит будущего мужа или на студенческой скамье или в трудовом коллективе или
в командировке, по дороге на работу или с нее. Но так или иначе встреча подходя-
щего партнера для брака связана с профессиональной деятельностью. На вечеринках,
тусовках, отдыхе такие партнеры первому ребенку, как правило, не встречаются.

Вера и Надя были сестры-двойняшки. Они родились первыми в семье и долго не могли
выйти замуж. Девушки жили в небольшом подмосковном городке и, что есть сил, искали
партнеров для брака. Зимой девушки ездили в Москву на дискотеки, летом отправлялись
на курорты Кавказа или в Крым. Они вели активную переписку в Интернете, просили подруг
знакомить со своими братьями и т. д. Увы, знакомых мужского пола у сестричек было много,
а вот такого мужчины, за которого хотелось бы со спокойной душой выйти замуж, так
и не встретилось. Кто-то называл сестричек привередливыми, кто-то говорил, что на них
лежит венец безбрачия, а то и родовое проклятие. Но, так или иначе, отчаявшись от неспо-
собности самостоятельно решить проблему семейного обустройства, сестры обратились
ко мне.

Узнав, что они родились первыми в своей семье (оба близнеца в таком случае счита-
ются первым ребенком), я, конечно же, поинтересовался, где девушки учатся или работают.
Оказалось, что обе сестры работают продавцами, одна – в коммерческой палатке, другая –
в продуктовом магазине, обе недовольны как местом своей работы, так и ее содержанием,
но мирятся с этим, так как уверены, что сначала им надо выйти замуж, родить детей, а уж
затем начать искать место работы по душе. Я объяснил им, что те из первых детей, кто сле-
дует такой логике, выходят замуж либо неудачно, либо не выходят вовсе, и поинтересовался
у девушек, каким видом деятельности им бы хотелось заниматься. Оказалось, что у обеих
есть склонность (а главное, любовь!) к занятию рисованием. В юном возрасте они даже посе-
щали художественную школу. Слава Богу, что в соседнем городе находилось училище народ-
ных промыслов, поэтому я посоветовал обеим сестрам пойти учиться именно туда, хотя бы
на вечернее отделение, объяснив, что им, как первым детям, надо начать складывать роман
с профессией для того, чтобы потом сложился роман с мужчиной.

Обе сестры охотно откликнулись на мое предложение. Результат не заставил себя
ждать. Обе девушки к моменту окончания училища уже были замужем.

3 Первым считается тот ребенок, который заведомо является первым и у отца и у матери, а не вообще первым от имев-
шего место брака родителей. Если хотя бы у одного из супругов до этого дети были, то произведенное на свет чадо, пер-
вым считать нельзя. Аборты, сделанные до трехмесячного срока беременности, в учет не берутся. Все дети, что появи-
лись на свет в живом или мертвом состоянии после трехмесячного срока, учитываются при подсчете. Учитываются дети,
родившиеся в срок, а затем умершие. Двойняшки, тройняшки, четверняшки и т. п. считаются как один ребенок.
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Одна сестра вышла замуж за однокурсника, вторая познакомилась со своим будущим
мужем в электричке, когда возвращалась с занятий…

Если у первого ребенка случилась беда – брак рухнул, спасительная формула
одна: хочешь выйти замуж – иди на работу.

Все вышеописанное относится и к представителям сильной половины человечества.
Увлечения, романы, самоутверждение через разбитые женские сердца могут иметь место где
угодно и когда угодно. А вот надежную постоянную спутницу мужчина-первый ребенок
чаще всего находит тогда, когда стремится утвердиться в профессиональной деятель-
ности или уже утвердился в ней.

Второй ребенок4

Второй ребенок легче всего находит себе пару, кода он специально этим занима-
ется. Занимается на тусовках, на вечеринках, ездит с этой целью на курорты, ходит
на дискотеки, в походы, знакомится с братьями своих подружек или с их бывшими
мужьями и так далее и тому подобное. И удача обязательно ему улыбнется.

Мустафа поставил себе цель – создать семью. Поскольку мужчина считал себя чело-
веком деловым, то решил, что не будет тратить время на поиск спутницы жизни, а поста-
вит себя в такие условия, где эта спутница отыщется сама. Мустафа сначала пошел учиться
в «девичий» ВУЗ – институт культуры, а затем стал устраиваться на работу в коллективы,
где преобладали женщины. Он работал и в доме культуры и в библиотеке и даже на ткац-
кой фабрике. Имея любовные связи с многочисленными представительницами прекрасного
пола, наш жених тем не менее никак не мог обзавестись семьей.

«Вот не везет и все! – жаловался он, когда оказался у меня на приеме. – То женщина
не хочет жить со мной, то я вижу, что эта особа не подходит мне для брака». Узнав о том, что
Мустафа является вторым ребенком в своей семье, я сказал мужчине, что тот метод поиска
«второй половины», который использует он, вряд ли приведет к успешному результату.
У того, кто является вторым ребенком, не получается создать хорошую семью как бы между
делом. Поиском спутника жизни надо заниматься специально. Во-первых, надо отчетливо
представлять, какого человека ты хотел бы видеть рядом, во-вторых, элементарно просчи-
тать – как, где, с чьей помощью ты мог бы познакомиться с подходящей кандидатурой, и в-
третьих, познакомившись, надо потратить время на то, чтобы убедиться в том, что находя-
щийся рядом человек действительно обладает теми качествами, наличие которых для тебя
обязательно. И только тогда можно вступить в брак. Одним словом, вступление в брак для
второго ребенка – это хлопотное, кропотливое, а главное, очень ответственное занятие.

Поскольку Мустафа уже провел большое количество лет в бесплодных поисках суже-
ной, то он поверил мне и охотно согласился изменить тактику поиска будущей жены.
Теперь он стал заниматься этим специально, тратя на завязывание и поддержание зна-
комств по несколько часов в день. Он прикладывал умственное усилие, подключая знако-
мых, Интернет, посещая тусовки. Короче, поиск жены превратился в своеобразную работу.
И тут Мустафа обратил внимание, что на его пути стали встречаться женщины, которые, во-
первых, сами хотели создать с ним семью, а во-вторых, по своим качествам подходили ему
для брака. В конце концов, на одной из них Мустафа и остановил свой выбор.

4 Это ребенок, который второй хотя бы у одного из родителей или у обоих. Если женщина была в браке и в этом браке
родила ребенка, затем вышла замуж за мужчину, у которого детей не было, и у них появился совместный ребенок, то этот
ребенок считается вторым. Если, наоборот, у женщины не было детей и она вышла замуж за мужчину, у которого был
один ребенок и у них появился совместный ребенок в браке, то этот ребенок тоже считается вторым. Если у женщины был
ребенок от первого брака и у мужчины был ребенок от первого брака, они сошлись и родили ребенка, то этот ребенок тоже
считается вторым. Если ни у мужчины, ни у женщины до брака детей не было, они родили в браке ребенка, затем родили
второго, то и этот второй ребенок тоже считается вторым
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Надо помнить, что карьерный взлет или большая удача в делах приходит ко вто-
рому ребенку лишь тогда, когда он обретет надежный тыл.

Третьи дети5

Третий ребенок – создатель новой идеи. Он должен привнести в мир что-то новое.
Поэтому третий ребенок, как правило, задумчив, погружен в себя. Он живет в каком-
то собственном мире. Ему начинает везти в личной жизни с того момента, когда он
нащупал собственную идею и начал претворять ее в жизнь.

Третьи дети успешно вступают в браки в возрасте тридцати – тридцати пяти
лет. Это уже взрослые люди, которые не только уже нащупали собственную идею,
но и начали навязывать ее окружающим людям. Партнером в браке для них является
тот человек, кто поддерживает их в этом деле. Поэтому, если вы – третий ребенок и у вас
неудача в личном плане, не пытайтесь специально искать внимания у представителей
противоположного пола – это ничем хорошим не кончится. Вам надо искать собствен-
ную идею, которую вы должны будете привнести в мир. Как только вы эту идею най-
дете, тут же появится надлежащий партнер для брака.

Эту поучительную историю мне рассказал Александр Глебович – мужчина средних
лет. Он был третьим ребенком в своей семье. Закончил институт, работы по специальности
не нашел и пошел в риэлтеры. Деятельность, связанная с посредничеством при купле-про-
даже жилья, казалась ему привлекательной, но осуществлять ее так, как осуществляли прак-
тически все, Александру не нравилось. Не хотел он, высунув язык, бегать по городу с одного
показа жилья на другой показ, поэтому и сделок у него было мало – заработанных денег хва-
тало только на то, чтобы сводить концы с концами. Конечно, Александр в те годы влюблялся,
но девушки отказывались отдать ему свои руку и сердце, объясняя, как правило, свой отказ
тем, что Александр не производит впечатления мужчины, уверенного в себе. Отвергнутый
жених внутри себя соглашался с этим: да, он почему-то не стремился делать деньги в своей
профессии, как это делали все риэлтеры. Он хотел получать их как-то иначе, каким-то дру-
гим способом – более простым, более изящным. Но что это за способ – он понятия не имел.

Коллеги называли его бездельником, мечтателем, а когда возраст Александра прибли-
зился к 30 годам, неудачником. Но существует такой эффект – переход количества в качество.
Александра на рубеже тридцати лет вдруг осенило, как именно можно продавать квартиры,
не выходя из своего офиса, то есть, не выезжая с клиентами на показ. Видеотехника и ком-
пьютерная программа позволяли создавать минифильм о продаваемом жилье. Программа
была построена так, что покупатель, сидя у монитора компьютера, мог прогуляться по пред-
лагаемому ему жилью. Он мог заглянуть в любую комнату, в любой угол, детально рассмот-
реть лепнину на потолке, выйти на лоджию, оценить вид из окна и т. п. Такой метод показа
жилья, разработанный Александром, экономил не только его собственное время и силы,
но главное, время и силы клиента, который, посетив офис риэлтера, мог за один раз посмот-
реть несколько квартир, затратив на это не более часа своего времени. Но полное признание
метод получил, когда его создатель стал использовать его при продаже загородной недви-
жимости. Теперь клиенты вместо того, чтобы сутками колесить по области, подбирая себе
коттедж, могли получить необходимое представление о разных вариантах жилья, потратив
всего лишь час да притом не покидая города. Создатель новой технологии сразу почувство-
вал себя на коне. И буквально тут же его нашло семейное счастье. А произошло это следу-
ющим образом.

Еще на студенческой скамье Александр ухаживал за однокурсницей, но получил отказ.
С тех пор он оставил свои притязания, а после окончания ВУЗа и вовсе ее не видел. И вдруг

5 Если хотя бы по одному из родителей ребенок является третьим, его жизнь складывается по алгоритму третьего
ребенка.
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он получает от нее сообщение по электронной почте, в котором содержится просьба встре-
титься. На свидании молодая женщина объясняет Александру причину своего обращения.
После того, как она развелась с мужем, ее стал преследовать сон, в котором она постоянно
видела его и очень раскаивалась, что когда-то отказала ему во взаимности. Кто-то во сне
настойчиво твердил ей, что пришла пора исправить эту ошибку. В конце концов, женщина
разыскала в Интернете электронный адрес своего бывшего поклонника и решилась написать
ему. Первая же встреча показала, что молодым людям очень хорошо рядом друг с другом
и через два месяца они стали жить вместе.

Жену Александра Глебовича, правда, то и дело мучил вопрос, а почему она с такой уве-
ренностью отказалась выйти замуж за своего нынешнего мужа еще на студенческой скамье?
Этот ее вопрос мужчина переадресовал уже мне. Я ответил русской пословицей: «Дорого
яичко к Христову дню». Пояснил: «Ваш союз вряд ли был бы удачным, соединись вы, будучи
студентами. Ведь счастье в браке для третьего ребенка, каковым вы, Александр Гле-
бович, являетесь, возможно, только тогда, когда вы не только привнесли в мир свою
идею, но и стали зарабатывать на ней деньги».

А теперь о том, какому ребенку, на каком жениться.
Первому ребенку лучше вступать в брак со вторым ребенком. Первый ребенок –

это лидер, он хорошо ориентируется в окружающем мире. Он легко вырабатывает стратегию
семьи: на что, например, будем собирать деньги, на машину, холодильник или на отпуск,
куда мы едем отдыхать, что мы делаем в выходные дни и т. д.? Второй ребенок уже мастер-
ски доводит его идею до воплощения в жизнь. Находит способ как именно собрать деньги
на отпуск, как правильно сэкономить на питании или на бытовых нуждах, как дешевле
и лучше обустроиться на курорте и т. п.

Брак первого ребенка с первым ребенком возможен и может быть вполне перспек-
тивен, но при одном условии: супруги должны быть людьми достаточного культурного
уровня. Дело вот в чем. Первые дети не любят заниматься домашним бытом. Поэтому, если
в браке сходятся два первых ребенка, то часто возникают проблемы: кто будет заниматься
домом?

Если оба супруга – люди достаточно культурные, они просто договариваются между
собой о распределении обязанностей или поступают исходя из сиюминутной целесообраз-
ности. Если муж и жена – люди малокультурные, то они занимаются выяснением отноше-
ний. Это заканчивается либо неудовлетворенностью браком одной из сторон, либо вообще
распадом семьи.

Ко мне на прием пришла супружеская пара – Андрей и Дарья. Оба – первые дети
у своих родителей. Супруги рассказали следующее. Андрей был недоволен своей семейной
жизнью, потому что жена часто задерживалась на работе, могла прийти домой позже мужа,
и тот был вынужден самостоятельно готовить себе еду. Да и со многими обязанностями
по дому женщина тоже не успевала справляться: она то и дело просила Андрея то помочь
с уборкой квартиры, то сходить в магазин. Да и при принятии внутрисемейных решений
женщина уступать не любила. Например, когда решался вопрос, как распорядиться накопив-
шимися в семье деньгами, то Андрей стоял на своем, а Дарья, если была не согласна с ним,
не уступала ни на пядь. Семейный совет заканчивался скандалом. Масло в огонь подливали
родители Андрея. «Дарья – плохая жена, – говорили они. – Для нее на первом месте стоит
не семья, а работа. Да и характер у нее неуживчивый. Жена должна во всем слушаться мужа,
а эта, как что – сразу в спор». «А я не могу молчать, если вижу, что знаю, как умнее рас-
порядиться заработанными деньгами, – возражала Дарья. – Деньги нам нелегко достаются.
Я и на работе задерживаюсь допоздна для того, чтобы лишнюю копейку в дом принести.
А картошку себе пожарить и пол подмести Андрей и сам сможет». «Лучше меньше денег
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иметь, да только, чтобы жена была в доме, за порядком следила и мужу не перечила» – сто-
яли на своем родители Андрея. Сын их поддерживал.

«Что же делать?» – интересовались у меня супруги.
Прежде чем ответить, я попросил рассказать, из какого социального слоя происходил

каждый из супругов? Андрей ответил, что его родители – простые рабочие, отец токарь
на заводе, мать – формовщица. У них в семье всегда главенствовал отец, а мать во всем
старалась ему угодить. Дарья рассказала, что ее родители – научные работники, и у них
в семье, напротив, оба супруга пользовались одинаковыми правами и при распределении
домашних обязанностей и при обсуждении домашних проблем – умели аргументировано
доказать свою правоту, а то и вовсе уступить партнеру для того, чтобы сохранить доброже-
лательный семейный климат.

Услышав то, что хотел, я посоветовал супругам не мучить друг друга узами существу-
ющего брака (Благо детей у этой пары еще не было). Андрею я посоветовал в дальнейшем
строить семью с женщиной, которая была бы вторым ребенком у своих родителей. Вторых
детей интересует в первую очередь то, что происходит у них в семье, а не на производстве,
они любят заниматься домом, не претендуют на первенство в семье. Это именно та модель
поведения, которую старательно (но безуспешно) Андрей пытался навязать Дарье. Послед-
няя, будучи первым ребенком, просто не могла чувствовать себя комфортно при такой форме
совместного проживания.

Сама Дарья, сделав вывод, что первому ребенку можно строить семью только с тем,
кто родился вторым, возразила, что лично ей не нравится, когда рядом находится безиници-
ативный мужчина, да еще при этом весь погруженный в домашние дела. Я сказал женщине,
что вывод она сделала неправильный. Тот, кто родился первым, может при желании всту-
пить в брак с таким же первым ребенком, как и он, но при одном условии, что. культурный
уровень обоих супругов позволяет им избежать ссор при распределении домашних обязан-
ностей и выработке стратегии семьи. Короче, Дарье нужен супруг, который умел бы уважать
не только себя, но и личность человека, живущего с ним рядом. (Должно иметь место то вза-
имоуважение, которое присутствовало в семье, в которой воспитывалась сама Дарья). Жен-
щина согласилась, что такая форма сосуществования устроила бы ее.

Впоследствии и мужчина, и женщина сложили свою семейную жизнь так, как каждому
из них было комфортно. Андрей женился на тихой покорной девушке, которую интересо-
вал только муж и дом (она была вторым ребенком в семье). Дарья нашла для брака инициа-
тивного молодого человека (первого ребенка в семье), который, однако, в силу полученного
воспитания не ставил жене в обязанность все заботы по дому, он, уважая ее стремление сде-
лать карьеру охотно брал на себя часть домашних хлопот.

Очень нежелательны браки вторых детей со вторыми. Это семья без лидера,
семья без стратегии. Никто из таких супругов не склонен к принятию однозначных, не под-
лежащих сомнению решений. Такая ситуация часто приводит к семейным конфликтам.
В результате браки вторых детей со вторыми часто распадаются.

Вторым детям лучше всего выходить замуж либо за первых детей, либо за тре-
тьих. Правда, за третьих хорошо выходить замуж, когда они уже взрослые, когда они уже
сформулировали свою идею и эту идею реализуют.

У меня на приеме оказались родители Власты. Их собственные вопросы касались биз-
неса, а заодно они не преминули похвастаться, как удачно выдали замуж свою дочь. Сама
Власта и ее муж Аслан в отличие от многих современных пар очень дорожили своим семей-
ным счастьем. Они стремились провести вдвоем как можно больше времени, обустраи-
вая свое гнездышко. Вместе делали ремонт, вместе выбирали мебель. Каждый из супругов
использовал любую возможность, чтобы принести в дом что-то, что его укрепит или сделает
жизнь в нем более комфортной.
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«Глядим на молодых, и сердце радуется!» – восклицали счастливые родители. «Правда
с деньгами им пока не очень везет, – добавил потом отец Власты и пояснил, – Вот, например,
вложили деньги в один инвестиционный фонд. Тучи над фондом сгустились – надо деньги
срочно вынимать. Я так понимаю, что кто-то в семье должен принимать решение: сейчас
идем и срочно забираем деньги. А они все советуются друг с другом. Аслан спрашивает
Власту: „Ты как думаешь, надо забирать из фонда деньги?“ Власта в ответ: „Не знаю. А как
думаешь ты?“ А Аслан ей: „Я пока тоже не знаю. Давай поступим так, как считаешь ты“.
Это, конечно, хорошо, что они с таким уважением относятся друг к другу, но время-то ушло
и фонд закрыли и их деньги пропали. Или другой случай. Доллар стал вдруг быстро расти
по отношению к рублю. Дураку понятно – бери все рублевые сбережения, иди в обменный
пункт и меняй на доллары. Кто-то из них должен, даже не советуясь, взять и сделать это.
А у них опять: „А как ты думаешь, менять ли рубли на доллары?“ – « Я не знаю, а как
думаешь ты?» – «И я не знаю. А что ты считаешь?»

Доллар тем временем вырос на треть и остановился, а они так и остались сидеть со сво-
ими рублями. А в итоге их сбережения существенно обесценились».

«Наверное, Власта и Аслан – оба вторые по счету дети у своих родителей» – сделал
предположение я. Родители Власты утвердительно закивали головами. Тогда я сказал: «Я
не хочу напророчить неладное, но их брак, несмотря на взаимность чувств и любовь к дому,
может оказаться непродолжительным. Когда в семье нет выраженного лидера, то этот лидер
может найтись на стороне. Он-то и разрушит их хрупкую идиллию».

«Вы как в воду смотрели, – заявили мне родители Власты, когда через год вновь ока-
зались у меня на приеме. – Нашего Аслана, наверное, приворожили. У него на работе объ-
явилась волевая женщина, единственный ребенок у своих родителей (читай: первый – С.П.)
и приняла решение, что он теперь должен жить с ней. Аслан охотно подчинился. Теперь
эта женщина у них в семье все решает. Но, правда, живут хорошо и с деньгами у них все
в порядке. А вот что нам делать с нашей Властой?»

«Не повторить предыдущей ошибки, – посоветовал я. – То есть, не выдать замуж
за мужчину, который появился на свет вторым у своих родителей. Можно – первым, можно –
третьим».

Супруги вновь оказались у меня еще через полгода. «Нашли для Власты жениха, –
с порога заявили они, – да вот смущает нас то, что он, во-первых, лет на десять постарше
Власты (ему 35 лет), а, во-вторых, странный у него какой-то род занятий. Дает объявления
в Интернете: „Одену стильно и дешево“. К нему обращаются люди и он, действительно,
при их скромных возможностях очень прилично их одевает и еще часть денег кладет в свой
карман. Секрет его бизнеса прост. Он всегда знает, когда, в каком магазине на что скидки,
куда какой поступил конфискат, где идет ликвидация товара. На этом и зарабатывает. Мы его
спрашиваем: „Где ты такой бизнес видел?“ Он отвечает: „Нигде. Сам придумал“. Но дела
у него идут хорошо. И в их союзе с Властой лидер, конечно, он. Сам принимает решения,
но сам и несет ответственность за них».

«Он, наверное, третий ребенок в семье? – полюбопытствовал я и, получив утверди-
тельный ответ, сказал, – Будьте спокойны за этот брак, в нем будет все: и любовь, и деньги».

Если брак – ранний, третьи дети, успешно сходятся в нем с теми, кто также как
и они, являются третьими детьми. Они оба задумчивые, оба погружены в себя, оба само-
достаточные. Поэтому друг друга не раздражают. Из вышеприведенного примера читатель
понял, если третий ребенок уже сформировался, ему лучше всего сходиться в браке
с тем ребенком, который появился на свет вторым.

Я не рекомендую, чтобы третий ребенок, особенно в молодые годы, вступал в брак
с тем ребенком, который является первым. Первый ребенок хорошо знает, что и как надо
делать. Он прекрасно усваивает опыт предшественников. Третий ребенок, напротив, ищет
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свой оригинальный путь. Поэтому третий ребенок кажется первому каким-то недоделан-
ным: почему он думает, когда надо делать? Первый ребенок просто заклевывает в браке тре-
тьего. Он не дает третьему найти свой путь, свою идею, рождая в нем комплекс неполно-
ценности.

История с Властой и ее замужествами имела продолжение.
Второй муж женщины, тот самый, который являлся третьим по счету ребенком у своих

родителей, только спустя какое-то время оказался у меня на приеме. Его вопросы ко мне
по большей части касались развития того самобытного бизнеса (подбор дешевой, но стиль-
ной одежды), о котором мне впервые поведали родители его жены. Жены, как оказалось,
второй. Первый брак мужчины (которого, кстати, звали Анатолий) был ранний. Его, образно
говоря, «прибрала к рукам» одна очень активная однокурсница, которой, по ее собствен-
ному мнению, пора было выходить замуж. Как догадался читатель, эта женщина была пер-
вым ребенком в своей семье. Пока супруги оканчивали институт, жена с Анатолия просто
пылинки сдувала. Анатолий неплохо учился, отличался оригинальностью суждений ввиду
чего был в центре внимания в молодежной тусовке. Отношение к нему жены изменилось,
когда Анатолий со студенческой скамьи попал в трудовую жизнь, где надо было делать
карьеру или попросту деньги. Самые посредственные однокурсники взялись за дело, и кто
рано, кто поздно добились результатов, а вот неординарный Анатолий никакими достиже-
ниями похвастать не мог. Родители юноши мечтали устроить его в солидную фирму на хоро-
ший оклад, но молодой человек отказался – содержание работы казалось ему примитив-
ным. «Я там полностью отупею!» – с ужасом обрисовал он свою перспективу. «Займись
бизнесом!» – наезжала на него жена. «Купи – продай, что ли? – переспрашивал Анатолий. –
Это слишком просто. Это не для меня». Конечно, мужчина чем-то занимался, используя те
способы заработать, к которым прибегало большинство его сверстников, но делал это без
души и поэтому результат был плачевный. «Я чувствовал, – делился со мной воспоминани-
ями посетитель, – что моя природная самобытность, нестандартный подход должны вопло-
титься в какой-то оригинальный вид коммерции. А главное, я не должен взять его со стороны
(повторить чужой опыт). Я должен придумать его сам. Я бы, наверное, придумал, если бы
меня непрестанно не дергала жена. „Ты – бездарность! – говорила она. – Ты не умеешь делать
самых простых вещей. Смотри, как даже тупые люди зарабатывают неплохие деньги“. А я
действительно не мог или не хотел повторять чужой опыт. Но за несколько лет брака она
внушила мне, что я – неудачник. Я чувствовал себя полным ничтожеством и наверное бы
спился или ушел в монастырь, если бы от меня не ушла жена. И вот, когда я освободился от ее
прессинга, я почувствовал, что теперь не сравниваю себя с другими, чтобы понять, почему
я хуже них, я спокойно ищу воплощения своей самобытности в каком-либо коммерческом
проекте. И тут меня осенило. Я сам одеваюсь стильно (у меня хороший вкус) и дешево (нет
денег). Я нашел способ облачать себя в дешевые, но модные вещи. А почему бы по этому
пути мне не повести тех, кто оказался в моем положении? Так возник первый неординарный
бизнес, который позволил мне поверить в себя и дал материальную возможность создать
семью. Сейчас я придумал еще два новых вида коммерции, на предмет которых я и пришел
проконсультироваться. Для себя же я сделал вывод: будучи третьим ребенком, рано жениться
не надо, и уж тем более нельзя вступать в брак с тем, кто в своей семье появился первым».

Мне оставалось лишь утвердительно кивнуть головой.
И еще одно наблюдение.
Дети из неполных семей легче уживаются в браке с теми, кто также вырос

в неполной семье, а выходцы из полных семей лучше находят общий язык с теми, кто,
как и они, росли в семьях полных и благополучных.

Супруги, выросшие в полных, а главное, благополучных семьях, создав собствен-
ную семью, ставят во главу угла формирование той особой атмосферы, которая, по их
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мнению, «дороже жемчуга и злата». Материальные поступления в семью в первую оче-
редь служат тому, чтобы поддерживать надлежащий семейный климат.

Дети из неполных семей с этой ценностью знакомы не были. Поэтому, создавая
браки между собой, они находят другие приоритеты, на которых зиждется их союз.
Причем эти союзы могут быть очень крепкими.
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