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Введение

 
В этом издании мы достаточно углубленно поговорим о том, как тестировать товары,

если вы «Арбитражник на себя».
Четыре способа тестирования от самого простого, до сложного. Подведение итогов с под-

счетом плюсов и минусов каждого метода.
Не льем воду, а льем трафик! Поехали.
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О тестированиях

 
Прежде чем решать «что продавать» или «на что лить», перед каждым человеком стоит

наиважнейший вопрос: пойдет или не пойдет? Выстрелит эта тема или нет?
На такой случай и появляется необходимость предварительного тестирование товара.
Мы поговорим о 4  способах тестирования ниши. Протестировав продукт вы сможете

определить заниматься этим или нет.
О чем здесь будет речь:
1) Использование сайтов досок-объявлений;
2) Использование контекстной рекламы;
3) Использование социальной сети ВКонтакте;
4) Использование посадочных страницах.
Не покупайте товар до тестирования.
Также, мы поговорим не только про способы тестирования товаров, а еще и про методы

привлечения посетителей на посадочные страницы.
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Зачем тестировать?

 
Например, у вас есть поставщик с хорошими расценками. Возникает идея создать мага-

зин или закупать ходовой товар и реализовывать его с посадочных страниц.
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Конец ознакомительного фрагмента.

 
Текст предоставлен ООО «ЛитРес».
Прочитайте эту книгу целиком, купив полную легальную версию на ЛитРес.
Безопасно оплатить книгу можно банковской картой Visa, MasterCard, Maestro, со счета

мобильного телефона, с платежного терминала, в салоне МТС или Связной, через PayPal,
WebMoney, Яндекс.Деньги, QIWI Кошелек, бонусными картами или другим удобным Вам спо-
собом.

https://www.litres.ru/pages/biblio_book/?art=24153814
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